
9月 12日，“苏超” 常规赛迎来关键对决，

徐州队坐镇主场迎战淮安队。

赛场之上，汗水浸透球衣，脚步从未停歇，

拼搏贯穿始终。每一次拦截都奋不顾身，每一

次推进都倾尽全力。两队队员奋勇争先、并肩

逐梦，正是体育精神最生动的诠释。

赛场内拼得火热，赛场外的“苏超”第二现

场同样沸腾。足球竞技的热血激情与市井夜市

的烟火暖意深度融合，为市民解锁了沉浸式观

赛、逛吃的夏夜新体验。

走进富国街“苏超”第二现场，直播大屏

前，市民游客三五成群驻足打卡，目光始终紧

锁赛场。每当赛场上出现精彩攻防时，人群中

便爆发出阵阵喝彩，声音与街边的烧烤香气、

啤酒泡沫交融升腾。跌宕起伏的情绪共鸣，构

成了“苏超”第二现场独有的观赛魅力。

为了托举每一份热爱，城市用心护航。徐州

推出“苏超”专属福利，比赛当天 3条奥体入

场免费接驳线无缝衔接起球迷的观赛路；在徐

州东站西出站口设有“苏超”球迷接待点，提

供免费饮用水、行李寄存服务等，还有很多文

旅攻略手册随手可取；徐州文旅“苏超”主题

双层巴士专线免费乘车……徐州用最贴心的服

务，回应着每一份远道而来的热情。

一场“苏超”赛事，从来不止于赛场比分。

它属于每一位全力拼搏的球员，属于每一位奔

赴现场的球迷，更属于两座城市双向奔赴的热

爱与共鸣。沸腾的赛场、温暖的城市、热烈的人

心，这场足球盛宴，为彭城夏夜注入满满活力，

也让体育烟火成为徐州最动人的城市底色。
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9月 12 日晚，徐州奥体中心被“苏超”的激
情点燃。而在美食街区富国街，同样的热度正在
升腾。作为“苏超”第二现场，这里大屏闪烁，人
声鼎沸，足球激情遇上烟火美食，勾勒出热闹沸
腾的城市夜色。
街区内，高清观赛大屏前聚满了人群。大

家目不转睛地盯着屏幕，欢呼声、呐喊声此起
彼伏，每一次精妙的传球都引发现场热烈的回
应。空气中美食香气弥漫，与球迷们的热情交
织在一起，将整条街区的观赛氛围烘托得十分
浓厚。“在这儿看球，还有美食相伴，氛围很
棒！”一位现场球迷感慨道。
这份热闹顺着街道蔓延开来。在富国街

的一侧，小品烧烤的门楼格外醒目，飞檐翘
角搭配点点灯笼，尽显中式建筑韵味。夜幕
降临，这里的小舞台上经常会有身着汉服

的演员翩翩起舞，为食客送上别样的文化
体验。“每逢节假日，我们还会策划更多活
动，就是希望大家吃烧烤的同时，也能感受
到咱们徐州的文化底蕴。”门店负责人孙小
品介绍。
步入楼上雅座，食客们正大快朵颐，烧烤

架上，羊肉串滋滋冒油，招牌的彩椒牛肉鲜嫩
多汁，还有地道的徐州地锅鸡、蒜爆鱼等摆满
了食客餐桌。在一旁的后厨区，明厨亮灶一目
了然，孙小品坦言：“食材新鲜、定价实在，才
是留住食客的根本。”
不远处的笑笑凉皮（富国街店）同样人

气不断。一碗刚做好的招牌凉皮，爽口滑
嫩，秘制的酸甜酱汁，承载了许多徐州人的
味蕾记忆。“来一份混合装，加根肉肠，要酸
甜微辣的！”店内响起顾客此起彼伏的点单

声。从早到晚，来这里打卡的食客络绎不
绝。为了方便球迷观赛，店内还贴心提供免
费行李寄存服务，让大家能轻装上阵享受美
食与赛事。
这家创立于 2002 年的老品牌，第一家店

就开在富国街。 “当时徐州市面上凉皮摊大
多是路边地摊，我想要开家门店，给大家提供
更好的环境和服务。”笑笑凉皮品牌创始人周
女士说。历经多年发展，笑笑凉皮在徐州已拥
有 7 家直营店，食材由中央厨房当日加工、当
日售卖，守住了品质底线。此外，品牌坚持公
益帮扶 20 载，以美食传递城市温度。
在这个夜晚，富国街“苏超”第二现场将

体育激情与市井生活完美融合，既展现出徐
州独特的城市魅力，也持续为夜间经济注入
新动能。

9月 12日晚，徐州奥体中心灯光璀璨、人声

鼎沸。“苏超”徐州队主场对阵淮安队的精彩对

决，让绿茵场上激情迸发。

赛场之外，徐州奥体中心南 2门“徐州奥体

有好市”、富国街、德必·彭城壹号、金龙湖新天

地、邳州沙沟湖公园南门广场……一个个 “苏

超”第二现场同步亮屏、热力全开。

一场体育赛事，不仅是 90分钟的赛场角

逐，更是激活城市活力、撬动全域消费的重要契

机。如今，“苏超”观赛场景早已跳出单一赛事

场馆，串联起本土美食、文旅业态、县域经济，

让市井烟火与产业发展同频共振，以赛事热度

激活城市消费

从小吃摊到产业链
赛事流量催生食品产业升级

在“徐州奥体有好市”市集上，丰县烧饼夹
羊盘肠、郭记辣馍、烤肉筋等本土美食香气四
溢。球迷看球时，转身就能在市集里邂逅徐州
美味，成为“苏超”赛事期间徐州最具温度的
消费场景。
这些摆在市集摊位上的美味，不只是街边

小吃，更是徐州食品产业的鲜活样本。
赛事场景成为本土美食产业化发展的绝佳

展示舞台。如今，市集摊位早已摆脱单一的零售

属性，背后依托一条食材种养、仓储配送、标准
化加工、品牌运营的完整产业链条。
据统计，全市现有 4300 余家羊肉馆、4500

余家烧烤店，借着“苏超”赛事风口，纷纷接
入第二现场场景，将临时观赛餐饮供给转化
为常态化特色产品，让徐州美食走出市井、走
向大众。
在沛县大屯延吉烧烤大排档，经营了 20

年的老牌餐饮门店入选“苏超”第二现场。现
场，数百球迷围坐，烧烤冰饮齐备。“为球迷
观赛准备了数百串小山羊肉，中场休息时就
卖空了。”大排档负责人介绍。这种爆发式的
需求倒逼供应链升级，也让更多徐州本土美
食企业看到了 “从赛事爆品到国民美食”的
路径。
深耕特色食品产业多年，徐州依托县域特

色食材资源，持续推进特色熟食、风味小吃标准
化、品牌化、产业化发展。徐州烧烤、本土米线
等特色品类，早已超越民间小吃的定义，形成了
上下游贯通的成熟产业体系。而“苏超”赛事的
落地，为本土特色美食搭建了低成本、高曝光、
高热度的展示平台。
在富国街的夜色里，观赛大屏和美食店铺

相映成趣。球迷一边沉浸式观赛，一边畅享特色
美食，欢呼声与烟火气交融。不少摊主表示：
“外地球迷在观赛之余品徐州风味，带走的不
仅是舌尖记忆，更是对徐州食品产业活力的深
度认知。”
体育场景赋能本土美食出圈，特色美食丰

富赛事体验，双向赋能、相互成就，让赛事经
济摆脱了“昙花一现”的短暂热闹，实现长效
发展。

从“过路客”到“过夜客”
赛事流量变城市留量

高清大屏实时转播、烟火美食全程相伴、休
闲业态一站式配齐……在富国街观赛现场，球
迷纷纷驻足打卡，沉浸式体验“观赛 + 美食 +
夜游”的全新消费模式，便捷丰富的场景让赛
事体验感大幅升级。
今年上半年，徐州 58 家 A 级旅游景区的游

客接待量增长了 26%，餐饮业以 9.4%的增速领
跑相关业态。亮眼数据的背后，是徐州“吃住行
游购娱”全链条消费供给的持续完善，是夜间
经济、赛事经济的深度融合。
德必·彭城壹号的球迷在大屏下集体观赛，

街区逛街打卡“看球休闲一站式搞定”；德必·
金龙湖新天地将湖畔晚风与热辣表演融合，打
造沉浸式观赛体验；贾汪吾悦广场的群众在家
门口为徐州队助威……从商圈到街区，从公园
到社区，“苏超” 第二现场正在把 “一场球 90
分钟”延展为“一个夜晚的消费动线”。
9 月 11 日开展的全市文化旅游工作专题调

研提出，要大力发展赛事经济、夜间经济，把文
旅的“流量”转化为消费的“留量”。这个“留”
字的实现，关键在于场景的丰富度和消费链条
的完整性。

睢宁兴美城市广场同步推出观赛专属优
惠，市民看完比赛可直接消费。来自灵璧的球
迷董先生从下午 5 点到达、看完球赛、逛一逛
夜市、吃顿夜宵，他的停留时间拉长到四五个
小时。
在云龙区金为星悦城“苏超”第二现场，街

区推出多元晚间主题活动，高清大屏下，人们撸
串、抽奖，赛事热度叠加市井烟火气，有效聚拢
客流、激活夜经济。
不止于本土消费升级，本次“苏超”赛事还

搭建了跨区域协作交流平台。徐州奥体中心市
集同步开展“徐奎同心 援疆同行”奎屯文旅推
介活动，天山特色物产与徐州本土美食同台亮
相、双向展示。既深化了徐奎援疆协作情谊，又
丰富了徐州消费市场品类，拓宽了本土食品产
业对外交流、合作出圈的新渠道。

从“城区热”到“全域火”
赛事赋能激活县域经济

不同于以往大型赛事，消费热度往往集
中在赛场周边核心区域，“苏超” 第二现场
全域布局，在主城区、各县域多点同步启动，
其中，县域的实践，在补齐城乡夜间消费供
给短板的同时，探索出了赛事赋能县域经济
的独特路径。
邳州沙沟湖公园南门广场上，“国缘·燃情

苏超·悦享邳州” 嘉年华已迎来第 11 场活动。
近千个座位、百张圆桌，彭城大昌烧烤、柒味龙

虾馆的摊位前排起长龙。这场嘉年华远不止于
看球，烧烤啤酒、非遗市集、门票抽奖、颠球大战
等互动环节持续引燃热情。
一场球赛被拉长为涵盖观赛、美食、非遗、

互动的全链条体验，“这一晚最终带动的不只
是消费数据，更是县域百姓对本土文化的认同
感和城市归属感。”邳州市文体广电和旅游局
相关负责人表示。
睢宁的探索同样值得关注。为承接赛事带

来的客流，商场内的餐饮、零售商户同步推出了
观赛专属优惠，市民看完比赛可直接在商场内
消费，实现了“看球、购物、聚餐”的一站式体
验。睢宁兴美城市广场企划部主管兰梦迪表示：
“未来将继续探索‘体育 + 商业’融合模式，把
赛事流量转化为消费增量。”
从主城到县域，从商圈到社区，徐州以赛事

为契机，构建起全域联动的消费激活体系。赛事
不再是单一的文体活动，而是成为县域消费基
础设施升级、业态迭代的 “触发器”，形成了
“政府引导、市场运作、全民参与、群众受益”的
长效消费激活机制。
从“烟火气”到“产业力”，“苏超”赛事

在徐州掀起的消费热潮，本质上是城市发展从
“流量驱动”向“留量驱动”的精彩转型。产业
化的美食链条、全维度的消费场景、全覆盖的
全域业态，让赛事热度褪去后，城市烟火依旧
滚烫、产业活力持续迸发。未来，徐州将持续深
耕“体育 +”融合发展模式，持续激活城市消
费新动能。

徐州队主场对阵淮安队
的比赛前，由徐州市星光舞校
精心编排的“汉风舞韵”暖场
展演率先点燃全场。6 分钟三
段式连贯节目，以铿锵战鼓与
青春汉舞为徐州队助威，也向
远道而来的淮安队及全场球
迷展现彭城千年汉韵与新时
代青少年的昂扬风貌。
当晚 7 时许，徐州奥体中

心体育场内灯光璀璨、人声
鼎沸。雄浑厚重的战鼓骤然
响起，20 名短扇组演员伴随
激昂鼓点演绎原创创编的青
春清新风汉韵短扇舞。节目
以彭城 千 年 汉 韵 文 脉 为 底
蕴，打破传统古风厚重刻板
的呈现方式，创新融合青春、
清新、活力的短扇舞蹈创编
形式，将汉鼓的雄浑力量感
与少年灵动朝气完美融合。
舞姿利落舒展、动感十足、整
齐大气，以极具冲击力的舞
台效果点燃全场气氛。
战鼓燃情篇章结束后，舞

台无缝切换国风曲目 《青玉
案·兰芥》，曲风清婉悠扬。此
时 80 名长扇组演员手持红色
国风长绸扇，移步至舞台正中
央进行核心展演。节目以雅致
大气的汉风舞姿，诚挚欢迎外
地球迷队伍、八方来宾莅临彭
城，充分展现徐州人民热情包
容、礼待宾客的城市气质。随
后，20 名青春活力的青年教师登台演绎改编版舞蹈
《唱支山歌给党听》。
“该节目的层次感是专门设计的。”现场一位编导

工作人员表示，“从战鼓到汉舞，再到最后那个情感落
点，我们不想让它只是热热闹闹一场舞，想让球迷感受
到徐州这座城的性格———能拼，也好客。”
现场一位球迷也表示，暖场节目既有汉风古韵的

厚重底蕴，又有青春飞扬的时代气息，让人在观赛之余
感受到徐州这座城市的文化魅力与热情活力。淮安球
迷方阵亦以嘹亮口号回应，看台上两地球迷互动热烈。
半场结束后，中场节目《稚子踏歌颂山河》接续

上演。70 名演员身着 56 个民族特色服饰同台演出，
分为两个篇章层层递进。17 名少年率先演绎舞蹈
《稚子元夕乐》，取材传统民俗，再现古时孩童踢毽
子、嬉戏奔跑的鲜活场景；随后，身着各民族盛装的
学子接续演绎各民族风情独舞，一舞一韵、一族一
景，生动展现中华民族多元一体、美美与共的文化
魅力。

比 赛 前 ， 当 现 场 播 报
念出客队淮安队的球员名
单时，看台上突然掀起一
阵 声 浪———“ 花 姜 敏 ，欢
迎回家！”
花姜敏，去年身披徐州

队战袍的球员，如今已是淮
安队的前场尖刀。而站在客
队指挥区的主教练董松，同
样是一位徐州游子。
这是一场“苏超”常规赛

徐州队的最后一个主场，却
因“回家”的场景，多了一层
温情。
看台东侧，两幅印有花姜

敏照片的海报被球迷高高举
起。其中一幅画面上，身穿淮
安队球衣的背影正在奔跑，上
面写着“欢迎回家花姜敏”。
“去年他那次连过 5 人，

我就在现场，真的很精彩。”
现场一位球迷对记者表示，
“他为徐州队拼搏过，我们都
记得他。”
这份情谊，花姜敏也一

直记在心里。赛前场地适应
训练时，花姜敏在接受媒体
采访时说：“回来很开心，也
很激动。徐州球迷，我很想念
你们！”
更值得一提的是，淮安队

主教练董松也是徐州人。赛
前董松领衔向球迷鞠躬致谢，他在接受媒体采访时也
表示：“能回到徐州打客场比赛，内心比较激动。希望
两支球队能给大家呈现一场精彩的比赛，大家在赛场
上全力以赴，都达到自己理想的效果。”
比赛结束后，双方球迷相互致谢。客队看台区，淮

安球迷齐声高喊“谢谢徐州”；主队看台区，徐州球迷
则用掌声和呐喊回应：“恭喜淮安队！”掌声、呐喊声在
夜空中交织，温情弥漫整个徐州奥体中心体育场。

亮 屏 ，消 费 热 力 全 开
本报“苏超”报道组

以球为媒绽放城市活力
彭家一

富国街“苏超”第二现场：

绿 茵 激 情 邂 逅 市 井 烟 火
本报记者 段昱
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赛场内外，球迷观赛、消费激情满满。
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演员手持红色国

风长绸扇进行暖场表演。

花 絮

（上接 01 版）

与会各国领导人就金砖合作和国
际地区问题深入交换意见。

各方高度评价金砖成立 20 年来
取得的发展成就，表示金砖机制具
有广泛代表性，拥有巨大发展潜力。
面对地缘冲突加剧、单边主义抬头，
金砖国家有责任为全球南方发声，
捍卫多边主义，支持联合国核心作
用，维护各国主权平等，遵守国际
法，反对干涉别国内政，支持自由贸
易，共同应对全球性挑战。各方应该
秉持金砖精神，深化各领域合作，增

强经济韧性，推动形成更加公平包
容的国际秩序，建设一个安全繁荣
的多极世界。各方赞赏中国为金砖
机制发展壮大作出的重要贡献，支
持中国作为明年主席国办好金砖国
家领导人第十九次会晤，共同推动
金砖合作迈上新台阶。

会议通过《金砖国家领导人第十
八次会晤新德里宣言》。

会议期间，金砖国家领导人参观
了金砖成立 20 周年图片展，共同植树
并集体合影。

蔡奇、王毅等参加上述活动。

（上接 01 版）

三个变化，串起了全市招商提速
的实践路径。

高位推动，是徐州招商最鲜明的
特征。今年以来，市委、市政府主要领
导带队开展 7 次精准招商，登门对接宁
德时代、比亚迪、招商局集团、恒立液
压等 31 家行业头部企业。通过高层面
对面对接交流，换来实实在在的落地
成果，累计促成 16 个项目成功签约，协
议总投资达 331.2 亿元。

同时，全市建立 30 亿元以上重大
洽谈项目定期会办，落实市领导联系
服务“535”现代化产业体系机制，协调
要素资源、破解集群发展难题，进一步
加快重大项目招引落地。

各县（市、区）、功能区主要负责人
扛起“一号招商员”职责，主动外出敲
门招商。前 7 个月，各板块主要负责人
累计外出招商 111 批次，对接洽谈项目
299 个，推动 44 个十亿元以上项目落
地，协议投资额达 457.7 亿元。其中，长
三角、珠三角、京津冀三大核心区域，分
别签约项目 198 个、33 个、36 个，较去
年同期分别提升 2 倍、1.1 倍、1.25 倍。

产业招商、科技招商、服务业招商
三支队伍协同发力，构筑起徐州招商
工作的“三驾马车”，分工精准、靶向
发力、高效联动。

产业招商当好主力军———
今年 1 至 7 月，产业招商签约亿

元以上项目 615 个、协议投资 1645.3
亿元。全市绝大多数重量级制造业项
目均出自产业招商条线，80 个 10 亿元
级项目中，76 个 10 亿元级以上项目、3
个 50 亿元级项目均来自产业招商成
果。恒立液压高端驱动部件、绿控传动
电驱动系统等一批重量级制造业项目
落地，持续夯实实体经济压舱石。

科技招商开辟全新赛道———
全市累计签约科创项目 366 个，

其中重点科创项目 62 个。与传统产
业项目评判标准不同，科创项目更加
看重核心技术、创业团队与未来成长
空间。一批半导体器件、算力硬件、先
进新材料项目相继签约，为城市积蓄
未来产业势能。

服务业招商补齐城市功能短板———
全市新签 2000 万元以上服务业项

目 115 个，协议投资 140.2 亿元，包含
亿元以上项目 43 个、5 亿元以上项目 7
个、10 亿元以上项目 4 个。研发设计、
现代物流、商务服务等生产性服务业
项目不断落地，持续完善城市功能、补
齐服务短板、拉长产业链条。

招商实效的突破，离不开队伍力
量的夯实。目前，全市专职招商人员扩

充至 1486 人，较去年增加 374 人。队伍
持续壮大，折射出全市上下狠抓招商
引资的坚定决心。

增长的底气究竟在哪？

完备清晰的“535”现代化产业体
系，是徐州招商引资最大的底气。翻看
厚厚的项目签约清单，可以看到，绝大
多数项目都紧扣产业链补链、延链、强
链展开。

工程机械产业链补短板动作不
断。6 月，徐工集团联合全球汽车零部
件巨头采埃孚，在德国签署合资协议，
落地采埃孚（徐州）机械有限公司，项
目落户徐州经开区，主攻农机领域先
进动力换挡传动系统。项目立足农机
赛道，本质上是工程机械核心零部件
的技术延伸，依托徐工整机制造基地
优势与采埃孚顶尖动力技术，补齐高
端装备产业链核心环节。

产业链招商的“葡萄串效应”持续
释放。7 月 16 日，市委书记宋乐伟会见
苏州绿控传动科技股份有限公司董事
长一行，见证新能源商用车、工程机械
电驱动系统项目合作签约。作为国家级
制造业单项冠军、专精特新“小巨人”
企业，绿控传动的落地，将延伸产业链
条、集聚优质资源，为徐州打造世界级
工程机械产业集群注入强劲动能。

新能源赛道多点突破。紧盯 AI 浪
潮，新兴算力产业加速布局，巽霖半导
体 COB 及 MIP 产品、澳威芯片及光模
组件、莫朗绿色算力智能设备等 8 个算
力基建设备项目签约落地，算力硬件
产业成为徐州新兴产业新名片。

当前，徐州招商工作紧紧围绕
“535” 现代化产业体系图谱，精准落
子。精准的产业招商布局，让每一个落
地项目都适配城市发展定位，持续推
动徐州产业体系迭代升级、提质增效。

内育外引双向发力，让产业活水
持续涌流。据市商务局统计，全市新签
约市外项目 623 个，占比 78.9%，绿控
新能源商用车电驱动、哲弗锂电池热
管理系统等标志性市外项目落地，为
徐州产业版图注入新鲜血液。同时，徐
工农机、比亚迪动力电池扩产、威拉里
3D 合金增材等 167 个项目，则来自本
土企业增资扩产、技改升级。

产业图谱越绘越清，招商路径越
走越明。这本招商账本，记录的不仅是
节节攀升的数字，更是徐州产业升级
的坚定步伐与清晰路径。让项目长成
企业，让企业长成集群，让集群长成一
座城市的底气，才是这份账本最终的
落笔之处。

签约 790 个，这份招商账本怎么读

9月 9 日上午，睢宁汽车客运站候
车区，在徐州读大二的刘梓欣攥着学生
证，等候开往徐州的“便民快巴”。9.9
元的车票，是她这个月的小惊喜。“本
来 14.9 元的票价就不高，没想到开学
季还给了我们专属优惠。”这份来自睢
宁往返徐州“便民快巴”的开学礼，让
学子的返校之路多了几分暖意。
这条线路去年 12 月底开通至今，

日均客流量逐步攀升，目前已达 1400
人次。求医问诊、走亲访友、办事通
勤，不同的出行需求，在这条线路上交
会，也悄然融入两地居民的日常。
规矩立在先，口碑积在后。“哪怕

车上只有一个乘客，也严格按点发车、
准点运行。”这是徐州顺通客运有限
公司在线路开通之初定下的硬标准。
班车约 20 分钟一班，24 个站点覆盖

睢宁县城主要路段和徐州城区核心区
域。睢宁汽车东站、九鼎商场、食品城、徐
州火车站……乘客基本可以实现就近乘
车。打开 “巴士管家”App 或微信小程
序，车辆位置、到站时间、余票情况一目
了然，在线购票，扫码上车，流程简单顺
畅。皮质座椅、空调、电子显示屏，车内环
境舒适整洁，让短途出行也有了品质感。
服务的温度不止体现在硬件和准

点率上。该线路运营以来，司乘人员
累计捡拾并归还乘客遗失物品 130 余
件，手机、身份证、卡包，大大小小的
物件都物归原主。收到的两面锦旗，
是乘客用最朴素的方式表达的谢意。

“乘客丢了东西着急，我们比他们还
急。能帮上忙，大家心里都高兴。”徐
州顺通客运有限公司徐州专线办公室
主任纪云峰表示。
高温天气里，“便民快巴”在睢宁

汽车客运站进站口向乘客免费发放瓶
装水，为暑热中的旅途送去一丝清凉；
“苏超”赛事期间，公司安排两辆大巴
开行专线，接送球迷往返赛场，深受欢
迎。服务的触角，还在向更多场景延
伸。户外旅游专线、健康专线已经提
上日程，后者将串联起徐州医科大学
附属医院、徐州市中心医院等重点医
院，精准对接群众的就医需求。线上
平台包月卡、优惠卡也在酝酿之中，方
便经常乘车的市民享受更多实惠。
群众的肯定和期盼，也在推动这条

线路不断完善。有市民在网络平台上留
言，肯定快巴“通行效率高，车辆舒适
便捷”，也直言徐州新城区居民乘车不
便，建议增设站点。看到留言后，纪云峰
回应：“乘客主动给我们提建议，说明
他们不光坐车，更希望这条线越来越
好，这才是对我们最大的认可。”目前，
公司已安排人员实地调研，徐州新城区
增设站点已列入后续工作计划。
从“有车坐”到“坐得好、坐得便

捷”，这条线路的每一次升级、每一项
新服务，都在努力让群众出行更舒心。
正如徐州顺通客运有限公司经理赵健
所言：“我们要把‘民生温度’延伸到
每一段行程、每一个站点。”

“便民快巴”跑出民生温度
本报记者 郝力


