
入伏以来，徐州持续遭遇高温天气。7 月 30 日清晨 8
时，徐州东高农产品市场交易区内一派火热景象。挂着冀、
蒙、云、豫、鲁、琼、粤等各地牌照的长途货车有序驶入，满
载带着晨露的青椒、番茄、南瓜等新鲜蔬果。来自天南海北
的农副产品在此集散，随后快速运往城区各大农贸市场、
商超门店。
盛夏本是瓜果蔬菜丰产旺季，但持续的高温给农副产

品流通带来了不小的“烤”验。暑期徐州“菜篮子”“果盘
子”供应是否充足、价格是否平稳？连日来，记者走访市内
重点农产品批发市场，实地探访暑期民生保供一线。

蔬菜货源充足 市场价格平稳波动小

“土豆、辣椒、包菜、娃娃菜都到货了，您看看这成
色！”在东高农产品市场，批发商老李打开货车厢门，一股
凉气混着泥土的清香扑面而来。记者看到，车厢里的蔬菜
整齐码放在泡沫箱中，顶部覆盖厚实棉被，保鲜措施到位。
“别小看这床‘棉被’，它的作用如同一个‘移动冷

库’。”市场部经理张凯介绍，“这个季节南菜北运、北菜
南调，全程冷链控温运输，大幅降低蔬果运输损耗，最大程
度保障菜品新鲜品质。”
充足的货源保障了价格的稳定。据了解，目前我市蔬

菜供应以本地及周边地产菜为主，黄瓜、茄子、豆角、青
椒、西蓝花、生菜、娃娃菜、白萝卜等大众蔬菜供应源源不
断，市场日均蔬菜到货量约 2000 多吨。近期天气晴好，产
地货源充沛，蔬菜批发价格整体较为平稳。

时令“六月黄”上市 丰富市民夏日餐桌

在徐州农副产品中心批发市场，虎子水产摊位前格外
热闹。一只只青壳白肚的“六月黄”挥舞着蟹钳，活力十足。
摊主陈老板忙着分拣、捆扎、售卖，忙碌不停。“这批是今早
刚到的，鲜活饱满、满黄不空壳，品质很稳。”她热情介绍，
今年“六月黄”的品质格外好，肉头厚实、空壳率低，价格也
挺亲民：一两二至一两三规格批发价约 25 元 / 斤，一两四至
一两五规格约 30 元 / 斤，一两六至二两规格为 35 元 / 斤至
36 元 / 斤。
“现在正是最佳赏味期，一天能卖几百斤。”陈老板表

示，这份夏日鲜甜可持续上市至 9 月大闸蟹集中上市，让
市民持续尝鲜、换味解馋。

“果盘子”量足价稳 西瓜销量居 C 位

持续高温带动鲜果消费升温。在徐州农副产品中心批发市场的果品交易区，西
瓜、葡萄、桃子、苹果等时令鲜果琳琅满目，采购市民往来穿梭，交易场面火热。
“虽临近立秋，但高温依旧，西瓜依旧是夏日水果销量主力，市场日均销量达

40 万斤。”徐州农副产品中心批发市场宣传招商部主任赵莉介绍，眼下来自宁夏
的硒砂瓜大量集中上市，批发价仅 0.6 元 / 斤左右，较往年同期略有下调，市民轻
松实现“西瓜自由”。
当前市场葡萄品种以山东、河北产地的巨峰、夏黑为主，批发价约 6.5 元 / 斤，

与去年同期基本持平。各类桃品更是当下的“主力军”，毛桃、水蜜桃、油桃、黄
桃、蟠桃应有尽有，市场桃类日到货量约 35 万斤，批发价在 1 元到 5 元不等，颇
具性价比，广受市民青睐。
作为辐射徐州及周边地区的大型农副产品集散地，该市场目前各类水果日均

到货量达 180 万斤，品类丰富、供应充足，不仅保障了徐州本地的消费需求，还辐
射周边宿州、宿迁、枣庄等地。同时，市场管理方持续加大农副产品质量抽检力度，
让市民买得放心、吃得安心。
记者从商务部门了解到，针对夏季高温保供特点，我市提前部署民生保供工

作，加强产销衔接和价格监测，确保重要民生商品供应充足、价格平稳，为“菜篮
子”“果盘子”保驾护航。目前，全市各大农副产品市场货源充足、品类齐全、价格
平稳，可充分满足市民日常多元化消费需求。
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“今天是 8 月 1 日，当你们听到 ‘八
一’，会想到什么？”“建军节！”8 月 1 日
上午 9 时许，淮海战役纪念馆序厅里，数十
个孩子围在讲解员苗荟身边，齐声答道。
听到孩子们异口同声的回答，苗荟

说道：“你们知道吗？1927 年 8 月 1 日凌
晨两点，南昌城内响起了密集的枪声。
那一夜，周恩来、贺龙、叶挺、朱德、刘伯
承等革命先辈，打响了南昌起义的第一
枪。从那一天起，中国共产党有了自己
的武装力量。这支部队，后来叫中国人
民解放军。”
这是淮海战役纪念馆首次面向公众推

出的“馆藏武器大揭秘”公益研学活动，专
为青少年设计，分上、下午两场，每场 45 分
钟，涵盖馆内的 20 多个武器知识点。当天
活动吸引了百余名学生和家长报名参与。
苗荟领着队伍走到淮海战役纪念馆

的武器展品前———自制的炸药发射筒、
缴获的美式冲锋枪、仿制的重机枪……
她不是按展品说明复述年代和用途，而
是将丰富的军事知识一件件“引”出来。
“你们看这把仿制的美式冲锋枪，不

是我们自己造的，那么使用中会遇到什
么问题？”
“子弹口径不一样！”一个戴眼镜的

男孩抢答。“装弹卡壳！”旁边的小姑娘
补充。
苗荟点头：“对。还有个更大的问题，

如果不卖关键零件，我们还能造吗？”孩
子们摇头。“所以现在咱们的东风—5C，
核心技术全在自己手里，是不是扬眉吐
气？”现场响起一阵整齐的“是”。
参加活动的孩子们目光清澈，充满

了求知欲。开学上四年级的李林翰同学
是个活跃的 “小军迷”，在活动中频频
“抢答”，声音洪亮又自信。

人群中，徐州市第十中学综合实践教
研组长王安琪带着班里几位初一学生听
得仔细。她感慨道：“讲解员的互动贯穿活
动始终，她提出的问题，调动了大家的积
极性，学生们很有收获。”

在八一建军节当天为青少年开设的
这场国防教育研学课，通过馆藏的武器
文物去触摸历史，在青少年心中种下一
颗关于爱国、关于强军、关于责任的种
子。这既是对历史的敬畏，也是对中国人
民解放军最真诚的致敬。
观摩馆藏军械实物，聆听淮海战役

中主要武器的性能特点和实战用途；结
合飞雷炮等自制武器的研发和使用，感
受人民解放军的智慧。一番沉浸式的学
习之后，每个孩子在领到的研学任务卡
上打卡，并写下当天的感悟。
“当年解放军战士在装备落后的情

况下，自己动手改造武器、钻研战法，用
智慧和勇气弥补了装备的不足，这种自力
更生、敢于创新的精神，比任何先进武器
都宝贵，我们会好好传承他们的精神，报
效国家。”解放路小学王梓恩同学写道。
尽管纪念馆里冷气很足，但被热情

的孩子们团团围住的苗荟，还是热出了
一脸汗。活动结束之前，苗荟深情地对同
学们说：“从今天起，当你们在课本上读
到‘八一’这两个字时，希望你们记住：
那不仅是日历上的一个节日，更是一群
人在最黑暗的时刻，用最简陋的武器点
燃的第一簇火。这簇火，从未熄灭。

（上接 01 版）

“上个月在电芯换型攻坚中，团队
自主突破，克服备件到货延迟困难，首
次主导换型，实现提前通线。”徐工弗
迪工艺技术部门负责人说，“之前主要
依赖总部的技术和人员支援，这次独立
作战跑通全流程，团队成长得很快。”
企业发展，离不开优质的营商环

境。徐州经开区持续深化 “千人助千
企”活动，精准对接企业发展需求，提
供全周期、全方位暖心服务。
“申报高企的关键阶段，徐州经开

区和大庙街道主动帮我们对接专业机

构上门诊断，并全力协调各部门积极推
进徐工弗迪与徐工动力之间的连廊建
设。连廊建成后，电池将‘直通’徐工动
力车间，全程自动输送，无需叉车转运，
大幅缩减流转环节与人力成本，真正实
现‘隔墙供应’。”该负责人感慨道。
目前，徐工弗迪正在加速推进新线

体建设，将再添一条超级产线，预计明
年实现量产。下一步，徐工弗迪将持续
以智能智造赋能品质升级，持续完善
产业链配套体系，助力推进“三园两中
心”建设，为徐州经开区打造世界级先
进制造业产业集群注入强劲动力。

徐工弗迪：订单足 产线忙

2026年 8 月 2 日 星期日
责编：黄剑华 美编：张昊 校对：吴庆德综合 04

新闻职业道德监督电话：85600213 总值班室：85690460 广告热线：85690469 发行热线：85690141 全年定价：568元 零售每份：1.80元 集团法律顾问：江苏典锐律师事务所 85857339 徐州报业传媒集团印务中心承印（徐州市鼓楼区金桥路19号）：87799237
徐州报业传媒集团媒体集群：徐州日报 彭城晚报 都市晨报 汉风号客户端 中国徐州网 徐州发布 户外传播平台 官方微博矩阵 微信公众平台 六磅视频 豹子视频 社址：云龙区富春路8号 邮编：221018 徐工商广字第030003号

本报讯 （记者 黄法恩 通讯员 魏娇

娇）7 月 31 日晚，沛县五段镇奥体广场
灯火璀璨、欢歌笑语交织。“清凉夏夜·
和美五段” 夏季乘凉文艺晚会温情开
演。群众在家门口赏节目、品文化、话家
常，共赴一场夏夜文化盛宴。
晚会在大鼓表演《岁月如歌写春秋

花漾鼓珊瑚颂》中拉开帷幕。铿锵鼓
点激荡夜空、整齐舞姿点燃现场气氛，
为整场文艺演出奏响昂扬开篇。与专
业演出不同，此次晚会的“主角”来自
群众身边———五段镇本地文艺团队、民
间文艺爱好者登台献艺，用熟悉的旋
律和质朴的表演，展现人民群众昂扬
向上的精神风貌。
歌声悠扬，唱响幸福生活。舞台上，

《草原夜色美》 的悠扬旋律伴着夏夜
微风缓缓流淌，李继顺、王凤海的深情
演唱赢得阵阵掌声；《毛主席的话儿记
心上》《强军战歌》等经典曲目接连唱
响，熟悉的旋律唤起共同记忆，激发现
场群众情感共鸣；器乐独奏《谁不说俺
家乡好》更以悠扬婉转乐声，表达对家
乡发展的美好祝愿。
舞姿翩跹，展现群众风采。五段梦之

舞舞蹈队、五段快乐舞蹈队、艺舞艺校、
大四段舞蹈队、镇老年大学舞蹈班先后

登台献艺。《吉祥欢歌》《英歌声声》
《祖国》《太阳姑娘》《我唱战歌献祖
国》等舞蹈节目精彩呈现，少儿、青年、
老年演员同台演绎，大家舞姿优美、精神
饱满，充分展现出辖区群众热爱生活、积

极向上的精神风貌。姜美荣带来的戏曲
节目《神州大地国泰民安》唱腔醇厚、韵
味十足，让群众近距离感受传统戏曲文
化的独特魅力。
“以前晚上吃完饭就在家附近转转，

现在家门口就有演出看，热闹又有文化
味。”现场群众的一句话，道出了乡村文
化活动带来的变化。
文化润乡土，文明育新风。近年来，

五段镇坚持以群众需求为导向，不断完
善公共文化服务体系，充分发挥基层文
艺队伍作用，持续开展形式多样的文化
惠民活动，让群众在家门口享受更加丰
富的精神文化生活。
五段镇地处沛县东南部，东临微山

湖，滨湖资源丰富。近年来，该镇坚持
党建引领乡村振兴，统筹推进产业发
展、乡村建设和基层治理，持续提升群
众生活品质。文化活动的蓬勃开展，进
一步凝聚乡村发展力量，为基层治理
注入更多活力。
一场夏夜晚会，连接的是邻里情谊，

传递的是幸福生活。下一步，五段镇将持
续把文化活动送到群众身边，让更多群
众在文化滋养中增强获得感、幸福感，为
乡村振兴注入更加充盈的精神力量。

畅 享 家 门 口 的 文 化 盛 宴
———沛县五段镇举办“清凉夏夜·和美五段”夏季乘凉文艺晚会

（上接 01 版）

“举个例子，针对医疗场景，我们
的产品搭载全流畅追溯系统，可回溯
数月内的储存数据，确保药品储存全
程合规；还有内置摄像头的智能冷柜，
数据后台可以帮助商家实时掌握终端
铺货率、动销情况，让补货人员精准定
位货柜位置……”胡震生介绍，这样的
产品设计，不仅满足客户需求，还帮助
客户提升了管理能力和市场竞争力。
作为专业冷链设备制造商，星星冷

链创新打造的智慧冷链系统，将冷库、
商超便利店产品、中小型电动冷藏车、
生鲜自提柜、医药柜、冰柜和冰箱等制
冷产品串联起来，形成从 “最初一公
里”到“最后一公里”的完整闭环，为
用户提供一个从产地到餐桌的完美配
送链条。
“我们卖出的不再只是冷柜，而是

一整套围绕温控、储存、运输、展示、管
理的解决方案。”胡震生说，正是凭借
这种从单一产品到系统服务的转型，星
星冷链的海外市场竞争力不断增强。

从智造出发，产能效
率双提升

走进星星冷链生产车间，科技感满

满的场景随处可见。沿着钣金车间往
里走，冲压、折弯、旋板、焊接流程连成
一条全自动产线，一台自动焊接机器
人正挥动焊枪，十几秒便完成一道接
缝焊接，一旁的工人只需将焊接好的
材料转移到指定位置。
“过去需要七八个工人协同完成的

工序，如今在智能设备的加持下，不仅
效率大幅提升，产品一致性和安全性也
得到进一步保障。”胡震生介绍，“以一
台 200L 的家用冷柜为例，只需要短短
几十秒，就能在生产线上完成组装。”
近年来，星星冷链持续加大投入，

每年投入超 4000 万元用于产品研发和
技术改造，推动制造环节向智能化、数
字化升级。
“目前，生产一台冷柜的 40 余道工

序中，自动化率已超 60%。”胡震生介
绍，车间点焊、组装、成型等核心工序全
部由自动化流水线、智能机械臂完成。
其中一条斥资 1000 万元升级的商用柜
生产线，日交货量从改造前的 300 台跃
升至 800 台，产能效率翻倍提升。
星星冷链的出海之路，正是“徐州

好物闯全球” 的生动缩影———依托深
厚的产业积淀与持续的创新升级，越
来越多徐州制造正带着硬核实力，在
全球市场站稳脚跟。

星星冷链：冷产业 出海热

“八一”的火种，讲给少年听
———淮海战役纪念馆推出“馆藏武器大揭秘”公益研学活动

本报记者 张瑾 实习生 刘湘越

“馆藏武器大揭秘”公益研学活动现场 。 本报记者 张瑾 摄
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●王忍忍

●徐州桃树种植技术推

广带头人、自媒体助农达

人———“桃子姐”

本报记者 王宗鹏 陈炯全 杨航 摄 插图依托 AI 技术绘制

深 耕 桃 树 种 植 15年

来，坚持通过短视频、直播

分享种植技术，带动更多果

农科学种植、增收致富。

王忍忍：把一棵棵桃树，种出一条路
本报记者 孙亚妮

我叫王忍忍。很多人叫我“桃子姐”。
如果你刷到过我讲桃树修剪的视

频，可能会记得我那句反复说的话———
“养分要回流到根部，再修剪，剪的时候
要看芽的生长情况。”镜头里，我站在桃
园里，一边讲，一边剪，像是在教一门课。
其实，这些话，不是书上学来的，是

我在地里一点一点摸索出来的。
我种桃树已经 15 年了。刚开始的

时候，我和很多人一样，只是埋头种
地。那时候不懂技术，也不懂市场，吃
过不少亏。遇到过冻害，一夜之间果子
全毁；也遇到过滞销，辛辛苦苦种出来
的桃子卖不出去。
那段时间，我也迷茫过，但我不服输。
我开始一点点自学种植技术，跑去

各地学习，看资料、问专家，也自己反
复试。慢慢地，桃园开始有了起色，可
卖出的数量还是有限，宣传不出去。
几年前，汉兴 1978 党支部书记杨

绍金来到我的桃园里拍视频，他告诉
我：“手机也是新农具。”一个个视频
上传后，我发现通过手机，就能找来客
商，把桃子卖到江苏以外的地方去。
从那以后，我开始认真做短视频，

把这些年踩过的坑、总结的经验，一条
一条讲出来。果树怎么修剪、虫害怎么
防、品种怎么选，我都尽量讲得简单、
实用。
很多人留言，说看懂了、学会了，还

说“你讲得比书上清楚”。
那一刻我突然意识到，我做的这些事，

不只是为了自己种好地，还能帮到别人。
每天晚上，我都会开直播。有人问

问题，我就一条一条回答。有时候一讲
就是几个小时，但我不觉得累。因为我
知道，屏幕那头，可能就是一个正在发
愁的果农。
我常说一句话：“技术这个东西，

不能藏着。”

你藏着，可能自己多赚一点，但大
家都走弯路；你分享出来，大家都能把
路走顺。
现在，来我农场的人越来越多，有

来学技术的，也有来体验种植的，每天
都很忙。
工人们在一旁分拣、打包树苗，从

育苗圃里挑选根系好的、枝干壮的，再
浸泡、包裹、修剪、打包，一箱一箱发往
全国各地。一天能卖出上万棵树苗，上
千单订单。
有人说，看我们修剪枝条、打包桃

苗的视频，很解压。我觉得，那是因为

这些画面很真实，是土地本来的样子。
但对我来说，更重要的，是这些苗

子种下去之后，能给更多人带来收入。
我不再只是一个“种桃人”。
我开始带着周围的农户一起做。教

他们技术，帮他们找销路。现在，已经
有 100 多户农户跟着我们一起干。
我们还做起了“订单农业”。我提

供技术和品种，让农户代育种苗，成熟
之后统一回收。这样，他们不用担心卖
不出去，也更有底气去扩大规模。
看到大家收入提高了，我心里比自

己多赚点钱还高兴。

以前，是我一个人埋头干；现在，是
一群人一起往前走。
我还和科研单位合作，引进新品

种，在自己地里试种。等稳定了，再推
广给大家。我不希望别人再走我当年走
过的弯路。
有人问我，这些年最大的变化是什么？
我想了想，大概是从“只想着把自

己的桃种好”，变成“想着让更多人把
日子过好”。
15年，说长不长，说短不短。
从一个只会埋头干活的农民，到现

在一边种地、一边拍视频、一边带着大
家一起干，这条路，我走得不算轻松，
但很踏实。
我一直觉得，农业不是一件落后的事。
它可以很现代，也可以很有力量。
一部手机，可以把田里的经验传到全

国各地；一棵桃树，可以带动一群人增收；
一个人坚持久了，也可以变成一条路。
我叫王忍忍。
我做的事情，其实很简单———把一

棵树种好，把一件事做好，再把这些经
验分享出去。
慢慢地，这些看似普通的事情，就

连成了一条路。
一条从土地出发，也通向更多人

的路。
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