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近日，“创赢未来”2026 创业大赛徐州市选
拔赛暨“创响彭城”创业大赛决赛现场气氛热
烈。先导液压（江苏）有限公司负责人韩建允凭
借核心项目《内径向高压柱塞泵》，从众多参赛
者中脱颖而出，斩获创业主体赛一等奖。

颁奖结束后的合影环节，韩建允被几位年轻
的创业者围住。面对这些充满干劲的面孔，他笑
着说：“这条路走了十几年，没什么捷径，就是一
步一步把技术啃下来。”这句朴实的话，道出了他
从外企技术员到本土创业标杆的漫长历程。

海外交流
坚定“国产造”决心

时间回到 2008 年。彼时，韩建允进入全球
液压翻转行业头部外资企业技术部工作。国内
重卡、医疗设备配套的液压件几乎全靠海外品
牌供应，行业处处受制于人。

常年对接国内厂商，他看清了行业的痛
点：外资牢牢把控核心技术，只卖标准化成品，

不愿根据国内复杂工况定制研发；合作门槛
高，定价权完全在外方，国内企业没有替代货
源，只能被动接受高价产品。

真正的转折发生在 2012 年。那年，韩建允
赴欧洲交流学习。外企允许其他国家的技术人
员参观核心研发车间，却明令禁止中方人员接
触产线、查阅核心技术资料。“那种区别对待，
让人心里很不舒服。” 多年后回忆起那一幕，
韩建允说。

回国后，他做了一个决定：离开外资企业，
打造属于中国人自己的液压品牌。

扎根邳州
把自研体系建起来

离开外企后，韩建允联合合伙人潜心打磨
技术、组建研发团队，定下了“量产一代、研发
一代、预研一代”的技术路线。

2022 年 8 月，先导液压（江苏）有限公司
落地邳州市碾庄镇五金机械产业园。“选择邳

州，是因为这里五金产业配套成熟，上下游链
条完整。”韩建允说。

说起来轻松，做起来却远比想象中艰难。创
业初期，资金压力压得团队喘不过气。“设备要
买、人才要招、研发要投入，处处都需要钱。”韩
建允回忆，“有时候凌晨两三点，车间里的灯还
亮着，大家围着试验台一遍遍调参数，失败了再
来，没人说放弃。”正是这股不服输的劲头，让
先导液压产品一步步从图纸走向量产。

经过多年持续研发攻关，先导液压实现液
压翻转系统核心技术自主可控，彻底摆脱对外
资产品的依赖。研发团队结合国内路况、医用
设备使用场景优化产品，既降低了下游企业采
购成本，也打破海外品牌独家供货的垄断局
面。企业同步布局一、二类医疗器械相关业务，
把自研液压技术拓展到民生医疗领域，拓宽国
产技术应用场景。

在专利层面，韩建允作为发明人先后申请
了 “一种液压支撑装置”“一种液压缸缸筒内
壁清洗设备”等多项专利。

一项项技术突破、一张张专利证书，见证
着先导液压从跟跑到并跑的艰难蜕变。但韩
建允很清楚，技术上的“硬功夫”只是创业
路上的一块基石———从实验室到市场、从研
发到量产，企业要想走得更远，还需要更多
“软环境”的支撑。

政策护航
让创业者安心搞开发

从落地邳州投资建厂，到站上市级创业
大赛最高领奖台，企业一路成长离不开政策
的托举。
“制造行业前期设备投入体量巨大，经营

手续、对接事务都很繁杂。”韩建允坦言。市人
社局搭建的创业扶持体系，在企业招工引才、
员工社保办理等事项上提供了“一站式”服
务，让团队能够把资金和人力集中投入技术研
发与产线升级。

创业大赛期间，主办方还安排了行业资深
专家一对一优化参赛方案，帮助挖掘产业竞争
优势，打通本地上下游合作渠道。
“大赛一等奖是阶段性的认可，更是新的

起点。”韩建允说。接下来，先导液压将持续推
进邳州基地的智能化改造，引进自动化设备，
提升核心零部件自主生产能力；持续加大研发
投入，攻坚高端液压关键技术，缩小与国际一
线品牌的技术差距。

先导液压（江苏）有限公司负责人韩建允———

下足功夫，冲破海外技术壁垒
本报记者 吴一凡

“做建材的，要对得起每一栋房子背后的
人。”这是江苏威越新材料科技有限公司负责
人蒋鹏最常挂在嘴边的一句话，也是他创业十
余年始终恪守的底线。

2026年 “创响彭城” 创业大赛，他凭借
“威越新材———绿色建材的研发及产业化”项
目获得二等奖。掌声散去，蒋鹏没有沉浸在领
奖台的聚光灯下，而是像往常一样回到车间，
工装上沾着灰，埋头盯产线、调参数。这份沉
稳与笃定，源于他在纤维水泥板行业十余年的
深耕与洞察。

看透行业痛点，决心不走“老路”

创业之前，蒋鹏已在纤维水泥板领域摸爬
滚打十余年。那些年，他跑过工地、蹲过车间、
对接过无数工程，也亲眼目睹了传统建材市场
的沉疴：市面上部分板材含石棉、甲醛超标，防
火防潮性能堪忧。
“建筑是人住的，材料是守护健康的防

线。”蒋鹏说。他翻看行业报告时注意到，城市
双碳目标加速落地，绿色建筑评价标准逐年提
高，但真正能做到零甲醛、A1 级防火、耐候性
强的国产环保板材，供应量远远跟不上需求。

身边同行劝他：“传统模式稳当，何必耗

费巨资搞新材料？周期长、风险高，划不来。”
但蒋鹏认准了“绿色低碳不是风口，是时代必
答题”。他立下“技术为民、环保落地”的创业
信条，拒绝只做实验室里的论文式研发，而要
造出普通百姓和各类工程都用得起、信得过的
产品。

实验室里熬出的“硬核”板材

带着这份初心，蒋鹏创办了江苏威越新材
料科技有限公司，将“绿色建材的研发及产业
化”定为核心方向。然而，从理念到产品，中间
隔着无数个不眠之夜。

研发是第一道坎。新型板材要同时兼顾无
石棉、零甲醛、A1 级防火、轻质高强、隔音隔
热、防水耐腐等十余项性能，每一项指标背后
都是原料配比的精微博弈。蒋鹏牵头组建由博
士、硕士、高级工程师组成的研发团队，实验室
的灯光常常亮到凌晨。抗紫外线测试、耐火试
验、防水浸泡……上百次性能测试轮番上阵，
失败、复盘、再试验，循环往复。

资金压力如影随形。持续的研发投入像
“吞金兽”，有人劝他先做低端产品回笼资金，
蒋鹏却坚持说：“如果贪图短平快，我们跟那
些靠廉价品抢市场的厂家有什么区别？”他咬

紧牙关，持续加码迭代。
经年累月的攻坚终有回报。如今，威越新

材手握 15 项授权发明专利，6 项进入受理阶
段，注册商标 9 个。自研板材集十余项优势于
一体，从源头消除了家装和基建中的健康隐
患。但蒋鹏清楚，技术突破只是上半场———从
实验室到工厂车间，才是真正的“大考”。

技术定型后，规模化生产紧接着摆上日
程。蒋鹏拿下 160 亩生产园区，从设备选型、车
间布局到产线调试，每一个环节他都亲力亲
为。设备进场那天，他站在厂房里，看着第一批
机器就位，“那一刻既兴奋又紧张，知道真正
的硬仗开始了。”

生产问题解决了，市场推广却再次泼来冷
水。新型绿色板材市场认知度低，多数工程方
惯性选用低价传统板材，销售团队屡屡碰壁。
蒋鹏没有坐等，他亲自带着板材样品奔赴各地
工地、建材市场，现场做防火、防水、防爆对比
演示。火焰喷枪烧上去，板材完好无损；水泡几
天，不胀不裂。真实可测的性能数据，慢慢敲开
了客户的心门。

匠心深耕，绿色低碳没有终点

随着口碑持续发酵，威越板材快速覆盖国

内各类建筑、公共场馆和工装场景，为绿色建
筑升级提供核心材料支撑。更让蒋鹏振奋的
是，产品顺利打开海外市场，远销澳大利亚、欧
洲、东南亚等地。一批批环保板材装箱出海，既
拓宽了本土制造外销渠道，也向世界输出中国
绿色建材标准。
“现在我们的产品能达到甚至超过国际同

类水平。”蒋鹏说。外贸订单的增长，为区域经
济增长注入了新动能，也更加坚定了他对绿色
实体产业的信念。

回顾创业路，蒋鹏特别提到徐州本地创业
扶持政策给予的支撑。从园区落地到人才引
进，从参赛辅导到产业链对接，相关部门为企
业提供了“护航式”服务。“创业大赛期间，评
委的专业点评帮我们梳理了商业模式，也吸引
了投资机构主动接洽。这些‘软环境’让技术
型创业者能安心搞研发、抓生产。”

如今，园区建成 10 条全自动生产线，稳定
实现批量产出；公司现有员工 140 人，20 名核
心管理人员均拥有十年以上行业深耕经验。同
时，企业联动多所高校搭建校企定向培养通
道，持续为新材料行业输送专业人才，带动本
地就业。

现在的江苏威越新材料科技有限公司，
早已跨过初创期的艰难，形成研发、生产、销
售一体化完整产业链。但蒋鹏的脚步没有放
缓。他计划继续深耕纤维水泥板及上下游延
伸领域，整合优化全产业链资源，依托校企合
作持续吸纳专业人才，加大新工艺、新材料研
发投入。
“我做的不只是一门生意，更是沉甸甸的

担当，要用无醛安全、低碳耐用的板材优化人
居环境，守护群众身心健康。”蒋鹏表示。

江苏威越新材料科技有限公司负责人蒋鹏———

用一块“板材”撬动绿色产业链
本报记者 吴一凡

昏暗的电梯井道里，手电筒光束扫过钢带
表面，一道细微划痕在光线下若隐若现。“以
前这种程度的损伤，师傅得凑到眼前反复看几
遍，还不一定敢下结论。”代京涛蹲在狭窄的
轿厢顶上，一边调整手中的 AI 检测设备，一边
对记者说。

这个大男孩，是江苏安全技术职业学院智
能控制专业学生。不久前，他领衔的《梯安智
检———电梯关键部件损伤 AI 视觉识别领跑
者》项目，在 2026“创响彭城”创业大赛决赛
中获得青年创新专项赛三等奖。

一次井道走访，埋下科创的种子

故事要从 2024 年夏天说起。
彼时刚上大一的代京涛，跟随实训老师走

进徐州一家电梯维保企业。那是他第一次进入
电梯井道———昏暗、逼仄，光线忽明忽暗，维保
工人蜷在狭小空间里，靠肉眼一寸寸排查钢丝
绳和钢带上的损伤。“以前我们检查钢带，得
像中医一样‘望闻问切’，靠手摸、靠眼看，不
仅累，遇到微小的断丝和内部锈蚀，真的很难
发现。”一位资深维保师傅的话，深深印在代
京涛脑子里。

那次走访让他了解了行业的隐痛。钢丝
绳内部断丝、钢带表面细微裂纹肉眼难辨，
人工巡检劳动强度大、高空作业风险高……
这些难点痛点，像悬在电梯维保人员头上的
“一把刀”。

“安全是我们学校的底色，既然专业是智

能控制，能不能用 AI 视觉替人工守住这道关
口？”回到学校，代京涛迅速集结志同道合的
同学，组建梯安智检团队。身边不少同学劝他：
“人工检测是行业几十年的惯例，学生团队很
难突破。”但他没有动摇。在学校科创平台与
指导老师的支持下，这群平均年龄 20 岁的年
轻人开启了一场长达 500 多天的攻坚。

日夜攻坚，跨过三道坎

从一纸方案到成型设备，远比想象中
艰难。

团队依托学校的省级电梯工程技术实训
基地，开启了“AI+ 电梯”攻坚之旅。第一道
坎，是算法的“水土不服”。初期做出来的算法
很“学院派”，只能识别标准缺陷图片，但一拿
到真实井道就抓瞎：机房光线暗、钢带反光、还
有油污遮挡。团队没有闭门造车，直接住进了
合作企业，跟着维保师傅爬井道、搬机器，把老
师傅嘴里“有点毛刺”“发亮了”这些经验性
的“行话”，一点点翻译成计算机能懂的像素
特征和算法逻辑。

第二道坎，是“拍不清”和“认不准”。
实验室环境太理想，到了真实井道，设备根
本“睁不开眼”。为了解决暗光、震动、反光
三大难题，团队在实训室里搭起模拟环境，
一遍遍优化模型算法。经过上百次优化测
试，他们通过 retinex 去反光、暗通道去雾等算
法，自研出一套自适应图像增强技术，终于
让 AI 在昏暗机房也能看清头发丝般的裂纹。

针对钢带表面划痕、压痕等低对比度缺陷，
团队又构建了多尺度特征融合与提取机制，
结合跨层级特征网络与多样本图库，专门攻
克细微损伤识别难题。

第三道坎，是硬件与算法适配难题。初期
自制检测装置笨重，无法适配不同型号电梯。
团队拆分结构反复拆装迭代，兼顾便携性与拍
摄清晰度，同步优化摄像头实时预览、损伤自
动标注、数据一键存储功能，打造一体化检测
控制台。数百次实地实测、无数个通宵调试，模
型识别盲区被一点点缩小。

为了让算法能在边缘端设备上跑得动，
团队进行了高精度轻量化网络重构，在实现
计算量骤减 68%的同时，效率提升 62 . 8%，并
严格把控了精度损失。这让原本需要昂贵服
务器才能运行的复杂模型，现在能在小巧的
检测终端上流畅运行，真正做到了让系统
“跑得快”。

漫长的攻坚期里，资金、场地、实测样本处
处受限。团队利用课余和周末时间往返徐州、
杭州多家电梯企业，免费为企业做检测以换取
真实故障样本；白天上课，晚上集体泡实验室
写代码、改模型，饿了就在操作台旁简单吃一
口。数百次实地实测、无数个通宵调试，没人
轻言退出。

从实验室到井道，用数据守护安全。他
们持之以恒的打磨换来了硬核成果。项目累
计拿下 6 项国家专利、2 项软件著作权，核
心算法与硬件完全自主可控，通过第三方权
威机构测评。

一份情怀，奔赴成果转化路

技术好不好，企业说了算。团队带着设备走
进徐州富奥电梯工程有限公司和杭州西奥电梯
有限公司的维保现场。在长达数月的试用中，系
统经历了高温、高湿、粉尘等多重考验。企业反
馈显示，这套系统不仅能精准识别出微米级的
微裂纹，还能自动生成电子档案，让维保从“凭
经验换件”变成了“看数据说话”。检测报告标
准化输出，可直接用于电梯维保存档。

今年 6 月，代京涛带领团队走进上海三菱
电梯有限公司培训基地，为一线维保工人开展
专项技术培训。培训摒弃晦涩理论，紧扣一线
作业需求，手把手演示设备操作流程、讲解故
障判定要点。参训维保工人纷纷表示，新设备
省时省力、精准高效，有效降低了作业难度与
安全风险。上海三菱电梯有限公司总公司教育
培训部部长朱武标给予高度认可，认为该系统
贴合企业实际生产需求，落地价值突出。

从被企业质疑“学生娃能做啥”，到如今
拿着试用报告谈合作，这群职校生用 500 多天
的坚持证明了产教融合的分量。项目也成功获
批入驻徐州市大学生创业园苗圃。

在代京涛看来，“创响彭城” 大赛三等奖
的获得是对团队 500 余天坚守的肯定，更承载
着特种设备安全的责任。“我们是安全学院的
学生，守护安全是我们的初心。不用再靠人工
肉眼冒险排查，用科技把电梯隐患提前拦截，
这就是我们创业最大的意义。”他说，青年创
业不必追求宏大赛道，扎根民生细微处，一样
能做出有价值的事业。

从井道里的一次触动，到数百个日夜的技
术攻坚，再到“创响彭城”赛场载誉而归。这群
青年学子，以专业为刃、以科创为盾，在特种设
备安全领域走出了一条属于青年创客的实干
之路。而“创响彭城”的舞台，正为更多像他们
一样扎根民生、脚踏实地的创业者搭建起成长
的平台。

江苏安全技术职业学院智能控制专业学生代京涛———

电梯井道里闯出来的“00 后”创客
本报记者 吴一凡
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