
7月 2 日，走进位于徐州经开区的
徐州北元动力有限公司 （以下简称
“北元动力”）生产车间，工人们正各
司其职、有条不紊地开展电池断开单
元（BDU）组装、检测作业。作为徐州
经开区招商引资项目，北元动力落地
仅一年多，依托自研全流程管控体系，
跑出发展速度。今年 1 至 6 月，企业全
套生产设备已投产，累计总产值已突
破 500 万元。

北元动力是一家提供新能源产业
全套配套解决方案的企业，于去年 7 月
落地徐州经开区。公司依托北京母公司
多年高压配电技术积累，聚焦工程机械
领域产业化落地，主营新能源连接器、
车载电源、高压配电、整车控制系统研

发制造，BDU 电池断开单元为核心拳头
产品。
“BDU 是动力电池系统核心安全零

部件。可以简单理解为整车能源系统的
‘安全闸门’。” 公司总经理秦福林介
绍，这款看似小巧的电控部件，承担电池
充放电管控、功率分配、紧急安全断路关
键作用，十分重要。“目前我们的 BDU
产品已经嵌入某大型企业的供应链，同
时也在积极拓展周边城市订单。产能爬
坡完成后，将实现 4000—5000 套 / 年的
产能覆盖。”

区别于行业多数代工组装企业，
北元动力实现研发、生产、检测、售
后全链条自主运营，自研数字化管理
系统覆盖全生产流程，可实现每件产

品全生命周期溯源。秦福林告诉我，
公 司 搭 建 MES、ERP 数 字 化 管 控 平
台，元器件进厂到成品出厂全程数据
留痕，依靠精细化品控构建差异化竞
争优势。

立足 BDU 核心产品，北元动力同步
前瞻布局行业新技术、新品类。当前传统
BDU 正向叠层模块、软硬件一体化集成
升级，硬件功能逐步向软件转化。秦福林
透露，北元动力计划围绕工程机械动力
电池赛道丰富配套产品线应对行业技术
快速迭代。

与此同时，北元动力对深耕徐州、长
远布局发展充满信心。“这里不仅仅具
有非常好的交通区位优势，一流营商环
境更让我们倍感安心。”项目落地全过

程，徐州经开区招商团队与园区专班全
程跟进、闭环服务。当初北元动力多方考
察选址，街道、园区专人主动对接，仅一
周便调整厂房租售相关政策，顺利促成
项目入驻。“完善的政务服务与成熟工
程机械产业链配套，坚定了我们深耕本
地发展的信心。”
“我们以 BDU 产品为切入点，深

耕工程机械赛道，做精细分领域，同步
布局前沿新产品、新技术。”秦福林表
示，对未来发展，北元动力将专注高工
况、高技术含量商用车及工程机械新
能源零部件，走专精特新“小而美”发
展路线，致力打造新能源高压配电标
杆配套企业，为徐州工程机械新能源
产业链补链强链。

■我在项目现场

一 枚 BDU 守 好 动 力 电 池“ 安 全 闸 门 ”
———北元动力为徐州工程机械新能源产业补链强链

本报记者 朱二俊
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“多巡一遍、多查一
处，群众就多一分安全”

立足乡村防汛关口，邳州市邢楼
镇细化镇村两级岗位职责，明确隐患
排查、监测预警、群众转移等关键流
程，严格落实 24 小时领导带班值守制
度。镇村党员干部下沉村组、田间开展
拉网式巡查，加密河道、堤坝、塘坝风
险点位巡检频次，及时处置小微险情。
农业一线党员靠前指导农田排涝护
苗，供电、通信部门快速抢修受损设
施、保障基础运转。各村党员干部逐户
开展防汛宣传，重点结对帮扶独居老
人等特殊群体，确保险情到来有人管、
群众遇困有人帮。

邳州市燕子埠镇地处高亢山区，
山洪、积水风险突出，该镇构建“镇包
村、村包组、组包户”三级网格化包保
体系，镇村干部 24 小时定岗值守，紧
盯陈黄楼水库、小吴水库及山间沟渠，
常态化疏通行洪通道，全面摸排登记

143 名独居老人等重点人群，坚决落实
危房、临时板房不住人要求，按需开展
就近安置。全镇 16 个村党群服务中心
全部转为避险安置点，检修排涝设备、
储备足量防汛物资与生活物资，工程
机械随时待命，确保防汛响应快速高
效。戴庄镇全员在岗、昼夜坚守，织密
织细村级防汛网络。包村干部下沉一
线，实地核查养老院物资储备、在建工
地防台风落实情况，精准摸排 98 名特
殊群体并建立一对一包保转移台账。
周营村 24 小时动态排查沟渠、低洼、
危房隐患，突发险情快速处置；良王城
村党支部书记王向阳组建党员突击
队，冒雨清淤疏涝，他说：“汛期防汛
没有空档期，多巡一遍、多查一处，群
众就多一分安全。”营子村、山头村、
依东村、依西村党员各司其职，入户叮
嘱老人避险、清理倒伏树木、处置涵洞
塌方、设置警示标识，严格落实“雨前
排查、雨中巡查、雨后复查”机制，以
全员坚守筑牢村居安全屏障。

防汛关键期，党员们的便民服务
全是浸着雨、沾着泥的实在事。邳州市
土山镇陈李村党员尤伟伟蹲在村民汤
玉海家的玉米地边，仔细查看后，掏出
手机给村部打了个电话：“汤叔家这块
地的西排涝口堵了半米杂草，喊两个
带铁锹的小伙子过来清理，积水排不
出去，天气一热很容易伤根。”说罢，
他抹了一把脸上的雨水，径直往堵死
的排水渠走去，脚陷进田埂的烂泥里
拔了 3 次才拔出来。

“下雨天有干部惦
记，有热饭热菜，很暖心”

面对台风降雨天气，新沂市钟吾

街道孔圩村以人为本、防患于未然，
第一时间组织党员干部上门对接独
居老人，统一转移安置到村党群服
务中心，彻底消除安全隐患。值守村
干部贴心照料老人起居，精心烹制
饭菜，让老人们在风雨天吃得热乎、
住得安稳、心里踏实。“下雨天有干
部惦记，有热饭热菜，很暖心。”安置
老人由衷感慨。细微暖心举措，生动
彰显基层党组织为民服务的责任与
担当。

铜山区利国镇地处苏鲁交界处，
紧邻中运河，境内河网沟渠交错，又
多临山低洼地块，历来是徐州北部防
汛的关键卡口。连日来，全镇各村开
展拉网式安全隐患排查，靶向整治危
房、河道、低洼院落等重点风险区域。
谭家村党支部书记郑超带队逐户走
访高龄独居家庭，细致查看房屋墙
体、院落排水，逐项登记破损隐患，他
表示：“汛期巡查容不得半点马虎，
把老人的居住安全守好，是我们的本
职。”郝家村主动对接水利站专业力
量，精准排查大沟行洪隐患，落实常
态化巡河制度。墓山村对危房点位设
置警示牌、拉起警戒线，定时值守管
控。寄堡村驻村第一书记王脉全带队
清淤疏通、入户提醒，坚持 24 小时轮
流在岗不脱岗。吴庄村专项开展危房
整治，宣讲安全知识，引导群众远离
危险区域。

“红马甲给居民带来
了最踏实的安全感”

泉山区永安街道坚持线上线下
双线发力、宣教排查双向并行，织密
城区防汛安全网。街道细化危房、易

涝点位专项预案，重点排查老旧楼
栋、地下车库、排水管网、危树线路等
风险点，及时清淤除障、消除隐患，上
门提醒特殊住户做好防护。街道足额
储备防汛物资，严格落实 24 小时值
班值守与雨中巡防机制，确保汛情有
人盯、隐患有人治、问题有人解，全力
守护居民居家出行安全。七里沟街道
新语社区集结党员、网格员组建巡查
专班，逐单元清理阳台外置花盆，杜
绝高空坠物风险；逐户走访独居老
人，面对面讲解避险常识、留存应急
联系方式。工作人员放弃休息、顶风
巡查，集中修剪加固枯朽危树、歪斜
枝条，逐项排查整治各类细微隐患，
把防汛责任落到每一处角落。

这两天，在徐州经开区东环街
道，随处可见身着红马甲的党员干部
穿梭在小区里、楼道间。结合人口密
集、老旧小区与山体、易积水点交错
的防汛背景，前蟠桃社区重点做好
山体泄洪防控、稳妥转移群众；刘
湾、桥南头社区排查高空设施、提前
消除坠物风险；星光、圩子社区疏通
管网、检修防汛设备；赵庄、中王庄
社区备足抽水泵、妥善安置特殊群
众。红马甲走遍了辖区的每一条背
街小巷，很多市民表示：“这些沾着
雨珠的背影，给居民带来最踏实的安
全感。”

汛情是检验初心的试金石，一线
是淬炼担当的主战场。全市各级党
组织持续压实防汛责任，广大党员
坚守巡查排险、抢险救援岗位，以实
干守护群众生命财产安全。风雨里
的一盏盏值守灯、一个个逆行的红
马甲身影，早已成了彭城大地上最
让人安心的标识。

全市各级党组织和党员干部闻汛而动———

有 速 度 有 力 度 有 温 度
本报记者 郑玉倩

本报讯 （记者 李小委 通讯员 赵

莉）台风“巴威”影响徐州，市民关心
市场上生活物资供应是否充足、物价
能否平稳。7 月 13 日上午，记者走访徐
州农副产品中心批发市场，实地探访
供应情况。

上午 9 点，虽然大雨不停，但徐州
农副产品中心批发市场蔬菜区里，吆
喝声、打包声此起彼伏。批发商户们忙
着清点货物、称重打包、整理摊位，尽
管脚下是湿漉漉的地面，但手里的活
儿一刻没停，忙而有序。
“这两天下雨，但菜没断档。”批

发商户夏庆喜一边招呼着来拿货的老

主顾，一边扯着嗓子对记者说。据他介
绍，近期蔬菜批发价格整体有所上调，
但这并非全因台风，“主要还是‘伏缺
期’到了，每年这个时候部分蔬菜货
源都会减少一些，属于正常的季节性
波动。”

他顺手拿起一根顶花带刺的黄
瓜告诉记者：“你看这黄瓜多水灵，
尽管这两天一直在下雨，我们的货源
还是很充足的，蔬菜也都很新鲜，超
市、饭店都正常来采购，没有说要囤
货的。”

根据市场蔬菜区统计数据，蔬菜
区近期日到货量在 60 万斤至 80 万

斤，供货量充足。7 月 13 日黄瓜批发
价格约 2.3 元 / 斤，西红柿约 2.5 元至
3 元 / 斤，青椒约 1.5 元 / 斤，芹菜约
2 元 / 斤，豆角 1.2 元 / 斤，茄子 1.3
元至 1.5 元 / 斤，整体价格平稳亲民，
蔬菜运输通道畅通，配送不受影响。
“台风来前，市场就启动了应急预案，
提前帮商户对接货源。”市场工作人
员表示，完全能够满足市民日常采购
需求，请大家放心。

除了蔬菜，随着伏羊节临近，肉食
区最近也是人气旺盛。记者在市场肉
食区看到，前来选购羊肉的市民络绎
不绝。据批发商户透露，受节日需求

拉动，羊肉批发价格有 1 元左右的涨
幅，当日本地小山羊批发价格在 41 元
至 42 元 / 斤。而猪肉批发价约 9 元至
10 元 / 斤，牛肉约 36 元至 38 元 / 斤，
和平日价格波动不大。正在挑选羊肉
的市民张先生笑着对记者说：“看到
市场里菜这么多，价格也没咋涨，心
里就踏实了。”

徐州农副产品中心批发市场相关
负责人表示，接下来将继续密切关注
天气动态，强化供需对接，确保台风期
间及后续时段民生商品量足价稳，全
力筑牢民生保障防线，守护市民“稳稳
的幸福感”。

本报记者雨中探访徐州农副产品中心批发市场：

货源足、价格稳，“菜篮子”底气足

用文学为彭城七里立传
30位作家实地采风千年文脉

本报讯 （记者 张瑾）7 月 9 日和
11 日，徐州市作家协会组织 30 名青年
作家、网络作家和新大众文艺创作者，
沿着彭城七里城市文脉轴线开展实地
采风活动。作为“行吟彭城七里”文学
创作与人才培养系列活动的核心环
节，此次采风以 “寻源问汉、穿巷揽
胜”为主线，作家们先后走访了从下圆
墩遗址到黄楼的七里长街，在行走中
触摸历史、追寻记忆、积累素材。

7 月 9 日上午，作家们首站抵达下
圆墩遗址，实地探访彭城之源片区。遗
址广场上，五幅巨型浮雕镌刻着先民
耕织、渔猎、制陶、祭祀的场景，无声诉
说着这片土地的文明起源。随后，采风
团转场徐州博物馆，透过金缕玉衣、汉
画像石等珍贵文物，感受两汉文化的
雄浑气象；在崔焘故居和老盐店，明清
古建筑的飞檐斗拱间，书香门第的百
年文脉依稀可辨。下午，作家们走进徐
州民俗博物馆，在户部山明清建筑群
中穿行，触摸“一座户部山，半部徐州
史”的厚重记忆。

7 月 11 日的行程以老城街巷为重

点。上午，作家们漫步回龙窝历史文化
街区，青砖灰瓦间，非遗店铺与市井烟
火共生，古老街巷与新潮业态交织。在
徐州城墙博物馆和徐州城下城遗址博
物馆，作家们凝视 “城叠城” 的奇
观———明代天启四年黄河决口，整座城
池被泥沙掩埋，崇祯年间人们在原址按
旧制重建，形成“城下藏城、一眼千年”
的独特景观。在文庙街区，大成殿的庄
严与商圈的人潮相映成趣，古今对话的
城市更新实践令作家们频频驻足。
“以前对彭城七里的了解多停留

在书本上，这次真正用脚步丈量，才感
受到历史的温度。”“巷子里的老居
民、城墙上的砖纹、博物馆里的器物，
都是鲜活的创作素材，我们有责任把
这些徐州故事写出来、传开去。”参观
之后，作家们纷纷表示。

市作协相关负责人介绍，在经过
了专家授课、实地采风之后，接下来将
进入个人创作、集中改稿等阶段，最终
将集结优秀作品正式出版 《行吟彭城
七里》文集，用文学形式擦亮徐州城市
文化名片。

（上接 01 版）

汇尔康总经理李林林介绍，依托
徐州烧烤的火热 IP，品牌甜醋已从普
通调味品升级为徐州专属味觉名片。
本次参展，企业借力“苏新消费”省级
平台，全新推出烧烤特产礼盒，全力拓
展全国市场，以一味甜醋打响徐州城
市美食名片。在展会商圈对接会上，老
堤北米线作为徐州特色代表重点推
介，精准对接优质市场资源，与多家渠
道商达成初步合作意向，为本土好物
走出彭城、辐射全国搭建了重要桥梁。

精准对接硕果累累
擦亮徐货优品城市名片

展会期间，徐州参展团积极开展
商贸洽谈、供需对接，高效畅通产销渠
道，收获超预期的合作成果。旭旺超

市、老锅台餐饮等本地专业采购商现
场选品对接，围绕产品经销、渠道拓
展、品牌共建等维度深度交流、精准合
作，畅通产销对接渠道。

值得一提的是，汇尔康甜醋、特色
烙馍、老堤北米线、黄桃罐头四款徐州
王牌好物，成功入选展会“必购必带争
霸赛”，通过线上直播引流、线下体验
展销的双线模式，持续提升徐州特色
产品的全国知名度与市场影响力。

亮眼成绩的背后，是全方位的精
准保障。为确保参展效果，徐州市商务
局提前谋划部署、细化工作方案，严格
筛选优质企业，全程做好统筹服务；市
老字号企业协会全程跟进，落实企业
对接、展会保障、宣传推广等各项工
作。各参展企业精心筹备、规范布展、
诚信参展，充分展现了徐州老字号企
业的良好风貌与品牌担当。
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走到操作台前，徐航拿起一双矫
形鞋垫样品，向记者介绍起他近年的
一个转化案例———“儿童扁平足矫形
鞋垫数字化设计”项目，这也是他带领
学生团队从“纸面科研”走向“实体产
品”的一次完整实践。
“我们做的第一件事，是带着学生在

科研中‘找规律’。”团队从生物力学机
制入手，利用模拟仿真分析获得不同程度
扁平足所需矫形鞋垫的最优设计参数。相
关成果发表于国际权威 SCI 期刊。
“科研的终点绝不是发一篇论

文。”徐航要求学生把成果变成临床和
产业可直接使用的工具。团队将复杂
的力学数据和调参规律写成代码，开
发出两款设计平台软件并获得国家发
明专利。如今，从足底扫描到软件智能
生成参数、再到 3D 打印快速成型，原
本依赖手工打磨的矫形鞋垫已实现个
性化康复辅具的数字化量产。

介绍完项目，徐航带记者走进另
一间实操教室。几名本科生正围在工
作台前制作小腿假肢接受腔———从测
量、取形、修模到成型，每一步都需要
亲手完成，每一个弧度的打磨都直接
关系到患者穿戴后行走的舒适度。这
不是课堂上的“模拟题”，而是截肢患
者的真实托付。

学生使用的设备由学校和企业共
同配备，课堂上用的就是行业最主流
的，学校里练的就是岗位上最需要的。
临床需求转化为课题方向，科研成果
下楼即转化为产品，最终通过临床反
馈不断迭代———三方资源在每一天的
协同中自然交融。

徐航说：“我们追求的不只是论文
和专利，而是让每一份数据都能真正
改善患者的生活质量。学生在实战中
全过程参与，既掌握了行业技术，又理
解了产业逻辑。这种深度融合的生态，
或许就是产教融合最生动的注脚。”

一个创新载体

园区集聚效应释放产业动能

江苏省医学影像与数字医学工程
研究中心并非孤例。在徐州医科大学科

技园，“江苏省骨髓干细胞转化应用工
程研究中心”“江苏省医学基因检测工
程研究中心”“江苏省新药创制与评价
工程中心” 等多个省级平台同样活跃，
建设医学、工学、理学交叉融合发展的
医学工程研究公共服务平台。

其中，骨髓干细胞转化应用工程
研究中心依托学校在细胞治疗领域的
深厚积累，正将干细胞技术从实验室
一步步推向临床；医学基因检测工程
研究中心成功孵化徐州市亲缘基因检
测咨询服务有限公司，中心作为江苏省
内首家面向社会服务的法医类司法鉴
定机构，始终以产业关键技术需求为导
向开展科学研究；新药创制与评价工程
中心则联合园区制药企业，打通了从药
物靶点发现到临床评价的全链条，加
速新药制剂从研发走向产业化。

依托这些省级平台，园区既为高
校成果找到了转化出口，也为医疗
企业提供了技术、人才与临床资源
的共享载体，逐步形成强大的产业
“磁场”。

截至目前，园区招引孵化企业 64
家，其中由在校师生创办企业占比超
半数，培育高新技术企业、市级新型研
发机构多家，带动产业链上下游企业
集聚，为苏皖鲁豫省际交界地区医药
健康产业发展提供重要支撑。

2025 年 4 月，科技园获评首批省
标杆孵化器，11 月获评省级概念验证
中心；今年 4 月获评市高质量发展先
进单位；两次入选市重大产业项目。

这股产教融合的力量，不止于一
座科技园。在徐州，中国矿业大学国家
大学科技园、江苏师范大学科技园等
一批创新载体，正以各自的学科优势
为依托，构建起覆盖能源、材料、信息
技术、医药健康等多领域的产教融合
矩阵。大学科技园正在成为徐州打通
实验室到生产线“最后一公里”的关
键力量———它们既是创新的策源地，
也是产业的加速器。

当更多实验室走向车间，更多课
堂对接临床，更多成果落地市场，徐州
这座老工业城市，正依托高校与产业
的“双向奔赴”，培育面向未来的新质
生产力。

楼上创新 楼下转化

本报讯（通讯员 杨柳）面对台风
“巴威”，市供销合作总社迅速进入应
急值守状态，一手抓系统安全防范，一
手抓应急保供服务，全方位筑牢防汛
保供防线。

每日开展防汛形势会商研判，调
度督导下属农批市场、连锁商超、农

资仓储、经贸高职校等点位防汛工
作情况。机关及下属单位安排专人
下沉一线，先后 17 次对所属 40 余处
资产逐项排查，重点排查低洼仓库、
排水管网、户外广告牌、市场围挡等
区域，发现积水、渗漏、设施松动等
隐患及时整改。

“台风天不囤菜！市场菜肉量
足，价还稳。”市供销合作总社依托
系统内 3 家省级供销应急保供主体，
重点保障徐州农副产品中心批发市
场货源稳定。市场每日可供应蔬菜
80万斤、粮油 100 万斤、肉品 5 万斤、
果品 120 万斤。尽管受伏缺期、台风

叠加影响，但货源补给持续畅通，整
体物价可控。

市供销合作总社所属农资农服企
业，结合夏季农情特点，提前梳理调运
流程，打通物资配送渠道，同步储备充
足化肥农药，保障雨后农业生产，全力
稳住群众“菜篮子”、农业“菜园子”。

市供销社全力筑牢防汛保供防线

党群服务中心

当前正值防汛关键期，

加上台风叠加影响，全市防

汛形势严峻复杂。汛情就是

命令，守护就是责任。全市各

级党组织和广大党员干部闻

汛而动，充分发挥基层党组

织战斗堡垒作用和党员先锋

模范作用，坚持人民至上、生

命至上，靠前值守、全域布

防，以细密举措筑牢全市防

汛救灾安全防线。

（上接 01 版）

当前徐州正深入实施服务业扩能
提质行动，提出做大文体旅游、居民服
务等生活性服务业，丰富消费场景、提
升供给品质。

更重要的是，童趣业态具备轻资产、
易落地、高引流的优势，是盘活存量商
业、丰富消费场景的有效路径，为城市商

业提质、消费市场扩容提供了新思路。
微场景蕴藏大潜力。童趣消费的

持续升温，见证了徐州消费从 “有没
有”向“好不好”的品质跃迁。随着更
多细分需求被精准满足、小微场景持
续创新，城市烟火气愈发温润饱满，消
费市场内生动力也将持续夯实、稳步
向上。

童趣消费里的经济密码


