
6月 16 日，徐州瑞马智能技术股
份有限公司（以下简称：瑞马智能）
产品展厅内客商云集。崭新的热镀锌
智能装备模型整齐陈列，多名外商与
技术人员围坐交流、洽谈合作，一派
火热景象。

谁也不曾想到，这家徐州民营企
业在热镀锌装备这一小众赛道上跑
出了 80%的国内市场份额以及强势
增长的海外业务，不仅获批国家级专
精特新“小巨人”企业，还成为国际
镀锌技术（中国）培训中心。

瑞马智能成立于 2017 年，前期一
心深耕国内市场，直到 2024 年才正式
进军海外，在同行之中，出海时间并
不算早。
“特种装备制造行业，最忌讳心浮

气躁。与其仓促出海抢份额，不如沉下
心来先把国内市场做扎实。”瑞马智能
副总经理郭大智坦言，公司在等到产
品、生产工艺、配套服务打磨成熟后，

才走向国际市场。“把根基打牢后再走
出去，这也是对客户负责。”

慢起步，却跑出了快节奏。短短两
年时间，瑞马智能的海外业务收获满
满。“匈牙利的热镀锌生产线项目，是
我们拿下的首个海外大单。”郭大智
介绍，从团队初次接触到项目最终落
地，整整耗时两年，最终啃下了这块
硬骨头。“欧洲地区对工业设备的质
量、安全、技术标准要求较高，能获得
订单，为我们深耕全球市场打下了坚
实基础。”

拿下一个订单容易，但想在海外
开拓市场并不容易。品牌名气弱、客户
信任不足、海外标杆案例欠缺，这三大
短板一度困住瑞马智能的发展步伐。
但瑞马智能没有选择低价竞争，而是
跳出了传统制造企业“卖设备”的单
一经营模式，走出了一条产品与服务
深度融合的发展新路。

（下转 02 版）

徐州瑞马智能从卖产品转向卖服务

“小巨人”凿开海外大市场
本报记者 朱二俊

6月 20日，彭城七里沿线迎来众多游客。端午假期，我市假日旅游消费市场持续升温，呈现出繁荣、有序、活力十足的良

好态势。 本报记者 刘冰 摄
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本报讯（记者 魏宁）6 月 18 日，
市委外事工作委员会（市委港澳工作
领导小组）召开会议，深入学习贯彻
习近平外交思想和习近平总书记关
于港澳工作的重要论述，认真落实省
委外事工作委员会会议和省委港澳
工作领导小组会议精神，研究部署今
年重点任务。市委书记、市委外事工
作委员会主任、市委港澳工作领导小
组组长宋乐伟主持会议并讲话。市委
副书记、市长沈峻峰，市领导刘伟、薛
强、吴卫东、郭晓敏、杨健、丁广州出

席会议。
会议充分肯定过去一年全市外事

港澳工作取得的成绩，指出，今年是
“十五五”开局之年，要切实把思想和
行动统一到党中央对国际形势的基本
判断和决策部署上来，更高站位把牢
外事港澳工作正确方向，努力推动全
市外事港澳工作高质量发展。要自觉
主动服务国家总体外交和中央港澳工
作大局，坚持把徐州外事港澳工作摆
在全国全省大局中审视和定位，锚定
工作方向，找准发力重点，深度融入高

质量共建“一带一路”，深入推动徐港
澳多领域交流合作，为推进中国特色
大国外交提供更多助力。要积极有为
赋能高水平对外开放，立足徐州区域
中心城市定位，整合各类资源，搭建精
准合作平台，丰富国际交往内涵，提升
国际传播能力，持续优化营商环境，拓
展国际合作空间，推动对外交往提质
增效。

会议强调，要充分发挥市委外事工
作委员会（市委港澳工作领导小组）
作用，切实把党的领导贯彻到外事港

澳工作全过程各方面，市委外办（市
委港澳办） 要发挥牵头抓总作用，各
成员单位要各司其职、密切配合、协同
联动，着力锻造政治过硬、作风顽强、
纪律严明、务实高效的外事港澳干部
队伍。

会议听取了 2025 年全市外事和港
澳工作情况汇报，讨论了市委外事工
作委员会和港澳工作领导小组 2026 年
工作要点。

市委外事工作委员会（市委港澳
工作领导小组）成员参加会议。

2026年 6 月 21日
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———深入学习贯彻习近平党建思想系列述评之四

新华社记者 施雨岑 王鹏 王明玉

在中国共产党成立 105 周年之际，习近平总书记给
新华社 102 岁老党员张连生回信，强调“新时代共产党
人要传承红色基因，不忘初心、牢记使命，履职尽责、实
干担当，在新征程上书写优异答卷。”
“坚持不忘初心、牢记使命”，是习近平党建思想的

重要内容。

中国共产党人的初心和使命，就是为中国人民谋
幸福，为中华民族谋复兴。深入学习贯彻习近平党建思
想，要牢牢把握坚持不忘初心、牢记使命，让初心和使
命在广大党员、干部内心深处铸牢、在思想深处扎根，
以永远的坚守、不变的追求在新征程上奋力谱写时代
华章。

上午 8 时，我赶到电能侠复兴路电
动出行服务区。管理员朱笑言已在门
口等候，“走，先领工服。”套上那件蓝

色的马甲后，我一边拉拉链一边跟着
他往外走。

服务区很大，7000 多平方米。车棚
顶铺满光伏板，阳光一照，明晃晃的。
“咱这棚顶可不一般。”朱笑言说，“你
看，2200 平方米，一年能发电 73 万千
瓦时。那边是储能柜，可以储电。那边
还有超充桩、快充桩……”

我边走边记，脑子里已经开始“打

结”：“光伏、储能，还有快充、超充……
这怎么管得过来？”“全靠那套 ‘智慧
微电网’调度。”朱笑言放慢脚步，跟我
解释道，“别急，先从设备巡检开始。”
“每个充电桩都有指示灯，有没有故

障，看它就可以了。除此之外，我还会查
看急停按钮。这个按钮其实是个断电装
置，用于紧急情况下断电。”他说。

随后，朱笑言带我走到一台 600kW

超充桩前，“这套系统最牛的是‘光储充
协同’。白天光伏发的电优先给车充电，
多余的存进储能柜。我们每天都要巡检
这些核心设备。”朱笑言一边说，一边蹲
下来检查旁边储能柜的散热风扇，“还
得盯着温度、噪声，是否有报警。”

中午 12 时，服务区里的车渐渐多
了起来。76 个充电专用车位，250kW、
600kW 超充桩，160kW 快充桩，还有小
鹏超充站、比亚迪兆瓦闪充站、宁德时
代换电站、蔚来换电站……我跟着朱
笑言站在充电车位旁，手心已经开始
冒汗。

（下转 04 版）

市委外事工作委员会（市委港澳工作领导小组）召开会议
宋乐伟主持并讲话 沈峻峰出席

商圈消费“多点开花”
外来客群激活市场增量

中 心 商 圈 作 为 城 市 消 费 的 核 心
地标，假日引力持续释放。数据显
示，金鹰国际、苏宁广 场 、金 地 商 都
等 8 家中心商圈企业，端午假期首日
合计实现销售 2872 . 23 万元，同比增
长 6 . 03 %；客流量 38 . 36 万人，同比
增长 1 . 48 %。

区域商圈同样亮点纷呈，三胞广
场、云龙万达、铜山万达、淮海环球港
等重点商业综合体当天销售额分别
增 长 10 . 27 % 、17 . 94 % 、0 . 56 % 和
1 . 43 %，呈现出多点开花、均衡发力的
格局。

商圈的繁荣不仅吸引本地市民，更
辐射周边城市。综合车牌识别系统与
商场会员系统数据显示，徐州外来消
费占比持续提升，杉杉奥特莱斯以 39%
的市外消费占比领跑全市；金鹰国际、
苏宁广场、云龙万达、淮海环球港市外
消费占比均达 30%以上，铜山万达也突
破 20%。数据印证了徐州作为区域消费
中心的辐射力持续增强，“本地消费稳
基、外来消费扩容”的双轮驱动模式成
效初显。

吃喝玩乐热度高涨
换新消费释放内需潜力

端午小长假带动餐饮、住宿市场供

需两旺。假期首日，全市 22 家重点监
测餐饮企业实现营业额 74 . 62 万元、接
待食客 6472 人次，营业额、客流量同比
分别增长 2 . 75%、1 . 60%。

住宿行业人气爆棚，文旅出行、短
途游客流带动入住率大幅提升，全季、
汉庭等连锁酒店表现亮眼，节前晚间
客房入住 16351 间，充分彰显徐州文旅
住宿市场的强劲活力。

政策赋能之下，以旧换新消费红利
持续释放，成为拉动大宗消费的重要
抓手。今年以来，家电及数码产品以旧
换新累计实现销售 677107 件，实现销
售额 245265 . 19 万 元，使用补贴资金
33877 . 22 万元。端午假期首日换新消费
势头不减，单日售出家电数码产品
7710 件，销售额 2590 . 43 万元，使用补

贴资金 409 . 65 万元，以旧换新政策精
准撬动消费升级，有效激活居民大宗
消费需求。

文商旅深度融合
假日经济“新”意十足

传统节日成为文化消费与商贸流
通的最佳载体。彭城七里示范段内，饮
食博物馆当日客流 1 . 6 万人次，销售额
约 32 万元。街区精心策划的七里雅
集·欢乐粽动员与夜猫子集，融入端午
主题互动游戏，配合开心麻花演出、彭
城宴系列循环表演等，精彩不断，带动
示范段长效留客超 5 万人次，夜间经
济、街区经济活动全面激活。

城市另一端的大龙湖北岸，2026 大

龙湖端午龙舟赛暨 “湖畔有好市”活
动于 19 日上午正式启幕，吸引了上万
名市民现场观赛，全网累计播放量突
破 100 万，形成“线上 + 线下”的传播
热潮。“湖畔有好市”市集活动现场设
置健康养生、非遗文创、特色消费、乡
村好物四大主题市集，从早间延续至
晚间 9 点，为市民提供了全时段沉浸
式的假日新场景。

端午假期首日，徐州以节兴商、以
文促旅，通过丰富多彩的消费场景和
切实有力的惠民政策，实现了传统民
俗与现代消费的“双向奔赴”。更多文
旅活动与促消费政策的持续落地，为
市民与游客带来了更丰富的假日体
验，也为区域经济高质量发展写下生
动注脚。

假期首日，20家商贸企业实现销售 5767.29万元

端 午 消 费 市 场“ 热 ”力 满 满
本报记者 郑微

麦浪归仓，秸秆新生。夏收时节，徐州广
袤田野上，一台台大型秸秆打包机穿梭作业，
将散落的秸秆自动卷入、压实打包，一个个紧
实的草捆整齐码放，静待转运。曾经令人头疼
的“田间废料”，如今变身饲料、菌基、燃料、
造纸原料等，成了百姓致富增收的 “真金白
银”。近年来，徐州通过技术迭代、产业链条
升级，全力打通秸秆综合利用全流程，有效激
活农田秸秆资源价值，走出了一条独具特色
的秸秆治理新路径。

田间“收储网”：
打通离田“最初一公里”

夏收时节，邳州市土山镇薛庄村，伴随
着机械轰鸣声，田间的秸秆被快速捡拾、打
捆……30 余秒便“吐”出一捆紧实规整的秸
秆包。“四组作业机组同步推进，单日可作
业 2000 亩。一亩麦田平均能产出一捆半秸
秆。”邳州鑫勤秸秆回收有限公司负责人李
春雷介绍。

土山镇今年小麦种植面积达 2 万亩，夏
收期间提前对接三家秸秆收储企业，科学调
配机械，分片包干推进全镇 21 个行政村的秸
秆打捆、清运离田工作，做到“收割一块、离
田一块”。据了解，邳州全市小麦种植面积
77 . 5 万亩，建有秸秆收储中心（站点）460 余
个，年收储能力 1000 吨以上的主体 17 家，总
收储能力超 20 万吨，基本满足 “应离尽离、
及时离田”的处置需求。

在铜山区房村镇，收储体系同样高效运
转。当地配套完善水、电、路网基础设施，打
通“田间打捆—秸秆离田—集中转运”全链
条。“我们全程免费为村民提供打捆、清运服
务。”房村镇秸秆回收中心负责人说，不仅让
农户省心省力，更实现农户增收、产业增效双
向共赢。目前，全镇七成以上秸秆由专业化收
储企业统一归集、集中外销。

在睢宁县官山镇，更为精细的“1+12”收
储运销体系已运行多年———1 个镇级收储中
心统揽全局，12 个村级收储点分散布网。今年更是全面升级：所有村级收储点
告别露天堆放，秸秆全部“进棚入库”。镇级收储中心对村级点放不下的秸秆
“托底”兜收，截至 6 月 15 日，全镇已入库秸秆 19406 吨。

产业“消化链”：
秸秆“七十二变”各尽其用

秸秆收上来，去了哪里？徐州各地依托产业优势，走出各具特色的资源化
路径。

在铜山区房村镇，秸秆从田间收上来后按品相分拣、各尽其用。养殖大户
谢荣知从事肉牛养殖十多年，早年全靠外购成品饲料，养殖成本居高不下。如
今就地回收麦秸搭配饲料，开支大幅降低。他算了一笔账：秸秆收购价每吨 400
元，每年收储 300 吨，可消耗 700 亩小麦秸秆，完全满足 200 多头肉牛日常饲喂
需求。谢荣知说：“秸秆掺料养牛，肉牛长势好、肉质优，既环保还能多赚钱。”
目前房村镇已有 20 余家肉牛养殖户采用这种模式。品相中等的秸秆加工成锅
炉专用燃烧颗粒，品相差的送至发电厂资源化利用。一套“饲料化 + 能源化 +
肥料化”“组合拳”，真正实现秸秆全量利用、变废为宝。

睢宁县的探索更为深入。在李集镇轴山社区秸秆收储中心，做了十余年
秸秆生意的张芳红对不同客户的“口味”门儿清：“造纸厂要长的、没霉变
的秸秆；菌厂要一次性方包，用挖机破碎、清理泥土，专挑长的加工；牛草要
更精细，不能有一点点霉变，泥块也要处理干净；电厂要求相对简单。”

李集镇目前建有 4 个大型秸秆收储点，一年收集利用近 2 万吨秸秆。处理
好的秸秆“兵分四路”———去菌厂做基料、变成饲料喂牛羊、运到电厂发电、送
到造纸厂制浆。一根小小秸秆，串起种植、养殖、能源、制造的循环链。

而在官山镇，两家秸秆“大胃王”即可实现“就地回收、本地消纳”的内部
闭环。徐州锦浩牧业养殖 3000 多头奶牛，每天消耗 5 吨小麦秸秆，预计今年收
购 1500 吨；众友兴和菌业每年秸秆消耗量高达 6 万吨。而官山镇全年秸秆产
量仅 2 . 5 万至 2 . 8 万吨，仅靠菌业一家就能轻松“吃掉”全部秸秆。

（下转 02 版）
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新能源汽车的“续航守护者”
本报记者 吴一凡

端午假期首日，徐州消费市

场迎来“开门红”。据市商务局监

测数据显示，重点监测的主城区

20家商贸企业实现销售 5767.29

万元，同比增长 3.41%；客流量

75.28万人，同比持平。在“政策+

活动 +场景” 的多重驱动下，传

统商圈焕新升级、外来消费持续

升温、文旅商深度融合成为节日

市场三大亮点，为徐州假日经济

注入强劲动能。

有这样一群人，他们或是在

巡检充电设备；或是守候在充电

桩旁，随时解答车主难题。他们在

重复而又严谨的工作中，解决新

能源汽车车主的“里程焦虑”。他

们就是回家路上的 “续航守护

者”。近日，《城市体验官》栏目

记者一凡，走进徐州电能侠复兴

路电动出行服务区，亲身体验一

番他们的日常。


