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政策赋能

织密普惠保障网

“老年人行动不便，意外
风险高，一旦出事，医疗费往
往让普通家庭承压。”邳州国
寿相关负责人介绍，公司锚定
老年人急难愁盼，严格落实江
苏省委、省政府《关于加快我
省老龄事业发展的意见》等文
件精神，量身定制老年人意外
伤害保险方案。该保险具有保
费低廉、保障全面、理赔便捷
等特点，最低每天仅需 1 角
钱，就能获得全年意外保障，
真正实现“小钱办大事”。

为提升保障覆盖面，邳州
市政府出台专项扶持政策，对
70 周岁以上参保老人给予每
人每年 10 元的保费补贴，仅去
年就投入 54.6 万元，惠及 5.46
万名老年人。同时，积极倡导
“社会敬老、子女孝老”，鼓励
企事业单位捐赠投保、子女为
父母参保，让保险成为传递爱
心的纽带。如今，“安康关爱”
已纳入邳州市为民办实事项目，参保率纳入社会建设“十二大体
系”考核，成为衡量民生福祉的重要指标。

多年深耕细作，保障体系持续升级。从最初仅覆盖意外身故
伤残及医疗费，逐步扩展到特定交通意外、燃气意外及住院津
贴等多元场景；保障额度从 1000 元跃升至最高 10 万元，实现了
“量”的提升与“质”的飞跃。“十四五”期间，该项目累计承保
110 万人次，理赔 4 . 1 万人次，赔款支出超 3810 万元，22 . 21 万名
老年人参保，覆盖率达 65 . 2%，参保人数和保费规模连续多年位
居徐州市前列。

服务创新

破解养老服务难

“没想到缴费 50 元，能报销 4000 多元。”邳州市东湖街道后
沙社区 76 岁的陆某仁老人遭遇交通事故后，原以为剩余医疗费要
自己承担，抱着试试看的心态联系了邳州国寿。服务专员第一时间
上门核实情况，协助其办理理赔手续，3567.84 元理赔款与 1000 元
政府补贴迅速到账，解了老人的燃眉之急。

这背后，是邳州国寿创新构建的“三位一体”服务体系。依托
徐州市“老彭友·手牵手”项目，公司组建 30 余人的专业政保专员
队伍，推出驻村驻点、“理赔三个一”、理赔回访等特色服务，让老
年人享受到家门口的保险服务。

在邳州 25 个镇街、400 余个村居，邳州国寿政保专员的身影
活跃在田间地头、社区广场。他们带着宣传资料和移动终端，开
展政策宣讲、理赔咨询、上门投保等服务，用通俗易懂的语言把
惠民政策送到老人心坎上。“十四五”期间，累计驻村驻点服务
4300 余次，举办宣讲会 350 余场。针对老年人不熟悉智能设备的
特点，政保专员全程代办投保、理赔手续，让“数据多跑路，老人
少跑腿”。
“一般案件一日赔，小额理赔一小时结案，结案第一时间回

访”，这“理赔三个一”承诺让服务效率大幅提升。通过线上处理
流程，所有理赔案件件均处理时效仅 1.5 天，真正实现“快赔、简
赔、暖赔”。同时，邳州国寿建立常态化理赔回访制度，对特困老人
上门慰问，及时送达赔款和关怀，用真情服务赢得群众信赖，推动
老年人主动参保、子女为老人投保的积极性持续提升，连年续保率
位居全辖前列。

公益延伸

传递央企暖力量

“阿姨，您在家洗澡一定要注意防滑，有需要可以联系我们安
装扶手”“大爷，这个保险能保哪些意外，我给您慢慢讲”……去
年 9 月 22 日下午，邳州老年大学内暖意融融，邳州国寿联合民政
局、老龄办在这里举办“今又重阳—安康关爱”公益宣讲活动，政
保专员现场普及防意外知识、解读养老政策，手把手指导老年人了
解保险权益。

这场活动是邳州国寿服务公益的一个缩影。为让“安康关
爱”惠及更多老年人，公司将宣讲活动延伸至社区、养老机构、
老年社会组织，通过“听老人说、向老人讲”的互动方式，倾听
老年人所思所盼，精准对接需求。同时，公司组建“安康关爱助
老服务队”，对空巢独居老人开展常态化寻访，送去生活照料
和精神慰藉；参与“老年艺术节”等系列活动，让保险服务更有
温度、更接地气。

邳州国寿用实际行动诠释央企的责任与担当。多年来，“安康
关爱行动”不仅有效减轻了老年人家庭的经济负担，更构建起“政
府引导、企业承办、社会参与”的养老保障新格局，为促进社会和
谐稳定注入了强劲动力。

站在新的发展起点，邳州国寿将继续坚守为老情怀，深化创新
合作，不断完善产品体系、提升服务质效，让普惠保险的阳光照亮
更多老年人的晚年生活，为积极应对人口老龄化、推进养老事业高
质量发展贡献坚实的保险力量。
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“住院花了 2万多元，医保

报一部分，人寿保险赔一部分，

政府还补贴一部分，自己几乎

没花钱。”在邳州市碾庄镇衡集

村 86岁的潘某荣老人病床前，

他的老伴拿到 6442.6元理赔款

时激动地说。这温暖的一幕，是

中国人寿寿险邳州支公司 （以

下简称“邳州国寿”）持续多年

推进“安康关爱”行动的生动

缩影。

面对人口老龄化加速的

社会命题，邳州国寿积极响应

国家战略，践行央企使命，联

合民政、卫健等部门打造普惠

型老年人意外伤害保险品牌，

以政策为基、以创新为翼、以

服务为桥，为邳州当地 35万

余名老年人筑起一道坚实的

风险防护墙，让“老有所安”

的美好愿景照进现实。

本报讯（记者 胡明慧） 2 月 1 日，在铜
山区柳泉镇高端装备与智能制造产业园内，
机器运转声奏响“春之曲”。日前，江苏国臻
智造科技有限公司的精酿啤酒罐及表面覆
膜制造项目正式投产运营，按下发展“启动
键”。这不仅是智能化生产线的落地，更标
志着其母公司江苏国帆薄板科技有限公司
朝着构建金属包装全产业链的战略目标，扎
实迈出了关键一步。

走进宽敞明亮的车间，仿佛进入一个节
奏精密的“金属舞台”：亮银色的马口铁板材
在自动化产线上快速流动，依次经历纵横开
片、激光焊接、电磁烘干、缩颈翻边等工序，在
机械臂与传输带间流转、塑形，最终成为一个
个整齐划一的啤酒罐，有序列队下线。一旁的
技术人员紧盯控制屏幕，实时调试数据，确保
这条刚刚启用的生产线平稳高速运转。
“这套设备，是国内顶尖的全自动化生

产线。”江苏国帆薄板科技有限公司总经理
郝兴亮介绍说，“这条产线，每分钟能产出

400 个精酿啤酒罐。春节前，第二条产线也将
投用；3 月底，可以完成 3 条产线的自动化
生产。达产后，年产能将冲到 2 亿个。”他语
气里带着自豪，“这个规模，在国内民营企
业里稳居前三。”

作为国帆旗下 2025 年 5 月才成立的核
心子公司，国臻智造虽“年轻”，却承载着重
要的使命。该项目总投资 1.1 亿元，占地
5000 平方米，规划建设 3 条全自动精酿啤酒
罐生产线和 2 条铝质易拉盖生产线。全部建
成后，可年产 2 亿个精酿啤酒罐和 7000 万
个铝制拉环，预计总产值达 4 亿元。

产能的底气，也来自于市场的认可。郝兴

亮细数着合作名单：“郑州金星、浙江千岛
湖、滕州爱啤士等品牌，都是我们的合作伙
伴。接下来，我们的目标是更高端的客户，目
前正在积极洽谈，争取今年 7 月达成高端客
户的验厂标准，进入他们的供应链体系。”

据郝兴亮透露，国帆将聚焦于覆膜和硬
铁生产持续推进产业项目，“其中 30%的产
量会供给国臻自用，另外 70%计划用于出
口。我们想把更多‘中国智造’带到海外，让
全球客户看到中国产品的品质，也服务好更
多终端的国际品牌。”

这不仅是单一工厂的扩张，更是一盘产
业链协同的大棋。依托国帆在马口铁、冷轧

板供应、剪切配送及仓储物流等环节的全链
条资源，项目从原材料到成品交付，真正实
现了一体化运作。这种“厂内供应链”模式，
大幅缩短了中间环节，构建起 “原料—加
工—成品”的高效闭环，未来将有力带动上
下游配套企业集聚发展。

从一片马口铁到一个成品罐只需短短
数秒———这种速度的背后，是一家民营企业
深耕实体、串联产业的决心。当一个个“铜
山造”啤酒罐装满醇香、走向全国乃至全球
的餐桌，这条智能产线输送的，不仅是容器，
也是一个区域制造业向高端化、智能化跃升
的缩影。

每 分 钟 400 罐“ 铜 山 造 ”
柳 泉 镇 国 臻 智 造 精 酿 啤 酒 罐 及 覆 膜 项 目 投 产

当第一场大雪覆满徐州经开区的沃土，
往日的生活节奏便慢了下来，北方人熟悉的
“猫冬”在这里悄然焕新，不再是驱寒的蛰
伏，而是一种藏得住底气、慢得下心境、品得
到底蕴的生活智慧。
“藏”是沃野田间的丰收积淀，“慢”是

田园烟火的悠然惬意，“品” 是文脉深处的
乡愁回响。在徐州经开区，人们正以“猫冬”
的节奏，将冬天过成有温度、有滋味、有故事
的日子，通过农文旅融合让乡村在冬天也能
“长”出风景与故事。

藏于丰野
绘好风景底色 深耕特色农业

“猫冬”的底气，始于一个“藏”字。在
徐州经开区，这份“藏”是扎根沃土的沉淀，
是积蓄力量的酝酿，更是家家户户幸福感的
生长。这从不是停滞，而是厚积薄发的从容。

农业是融合发展的根基，也是乡村振兴
的活水。徐州经开区坚持生态优先、因地制
宜，让农业场景本身转化为可体验的活态景
观，实现“田变景、园变画”，让乡村既有颜
值，更有产值。

依托资源禀赋和产业基础，徐州经开区
大力发展特色农业，积极引进新品种、新技
术、新模式，培育了徐庄村“阳光玫瑰”葡
萄、山黄村“朱砂”樱桃、黄集村“苏翠 1
号” 梨等地标农产品，不仅丰富了市民的
“果盘子”，更鼓起了村民的“钱袋子”，把
四季丰收藏进冬日时光里。

作为全区唯一的农业镇，徐庄镇依托原
生态自然资源，重点实施“一带两区一中心
+ 园区” 项目建设，整合沿线村庄资源，打
造万亩蔬菜种植基地和千亩现代农业示范
基地，培育正本农业、千菇园等特色园区，推

动生态优势转化为发展优势。
在千菇园的智慧方舱内，一群参加研学

活动的学生正听得入神。“普通大棚种菇从
接种到成熟需 45 天，我们的智慧方舱通过
恒温恒湿智能调控，只需 30 天。”徐州千菇
园现代农业有限公司总经理崔广浩介绍，园
区以菌菇产业为核心，通过分段式培养实现
全年稳定量产，产品远销广州、深圳、上海、
杭州等地。
“去年营收比前年增长近 20%。”崔广

浩透露，园区计划扩建基地，并向深加工领
域延伸，让小蘑菇创造更大价值。

最美的风景，不仅在大棚里，更洋溢在
村民的笑脸上。每到采摘高峰，园区能吸纳
近百名村民在家门口就业。“既能照顾家，
每月还能挣几千块，比外出打工舒心多
了。”村民王大妈笑着说。

特色农业正成为徐州经开区激发乡村
发展活力的澎湃动能，不仅串起了产业链，
更串起了村民的致富路。

慢煮烟火
焕新场景业态 释放乡村活力

“猫冬”的惬意，在于慢。褪去往日忙
碌，放缓前行脚步，在田园烟火中寻得一份
悠然，这便是徐州经开区冬日的专属浪漫。

徐州经开区用场景创新丰富业态，将田
园风光、农耕体验转化为可感、可玩的场景，
推动农业园区从采摘园向沉浸式体验场迭
代，将流量转化为“留量”。

在正本农场，一列彩色观光小火车穿行
于蔬果基地之间，载着欢声笑语驶向田园深
处。大棚内，游客们正亲手采摘草莓，品尝头
茬草莓的第一口鲜甜。

为了满足不同游客群体的需求，正本农

场精心打造了多元化的体验场景。在萌宠乐
园，游客亲手投喂、近距离观察小动物的习
性；在研学活动中，孩子们在自然教育基地
了解农耕文化；在地锅特色餐饮区，一家人
围坐一起享受新鲜食材烹制的美味……

农田变游园，产区变景区。如今，这里已
升级为集观光、体验、研学于一体的田园综
合体。农场融合乡土美食、亲子游乐、研学、
团建等多种业态，打造“一站式”田园微度
假生活新体验。
“2025 年客流量约 9 万人次，比上年翻

了一番。”徐州正本农业科技发展有限公司
总经理曹悦全笑着说，“我们正在建森系城
堡，给顾客们做烘焙体验。他们在大棚里摘
完草莓，可以动手做披萨、熬果酱，让体验更
有层次，预计春节前开放。未来还计划建设
民宿、升级养殖区，进一步丰富互动场景。”

从单一采摘到多元体验，从田园农场到
网红打卡地，徐州经开区正推动农业园区向
生活场域转型。这不仅是业态的升级，更是
城乡生活方式的双向奔赴。

品韵于心
深植情景内核 讲好乡土故事

“猫冬”的智慧，在于“边猫边忙”的一
张一弛。“猫”与“忙”，看似两极，实则共
生。这种平衡，源于文化内核的深刻连续性。
在徐州经开区，这种融合已成常态，在一忙
一闲中，让这里既有文化的温度，更有发展
的力量。

徐州经开区重视文化传承与创新，将农
耕文化、非遗技艺、地域精神融入田园风景
之中，塑造有故事、有温度、有情感的文旅情
景，让每一寸土地都“会说话”，实现景留
人、情留心，让旅程不仅有意思，更有意义。

走进大庙街道大庙村，休闲公园亭台错
落，七彩香堤四季常青，村史馆内老物件与
老照片静静诉说变迁。

大庙村以文化传承厚植文明沃土，创新
农文旅融合模式，依托 1100 亩黄冠梨产业
园，举办“梨花游园会”等特色活动，打造
“乡村会客厅”。同时，精心编撰 《大庙村
志》《大庙村规》，全力复原东岳庙图纸，拓
制“泗水捞鼎”“五女拜寿”等珍贵汉画像
石拓片，让沉睡的文化遗产焕发新生。

文化不是点缀，而是根脉。在徐州经开
区，这种文化浸润正化作一场场生动实践：
2025 年 10 月，汉文化旅游节设徐州经开区分
会场，古韵今风交相辉映；11 月，“国际留学生
经开六小时” 活动吸引十余国青年走进千菇
园等点位，将经开故事带向世界……一场场文
化活动、一条条文旅线路，不仅丰富了游客体
验，更成为徐州经开区对外展示的亮丽名片。

这一切的背后，离不开政策的暖心托
举。徐州经开区立足全域统筹，在资金、用地
与人才等层面多点发力，创新推出“经开 6
小时”文商旅融合模式，串联高铁站、金龙
湖小镇、千菇园等节点，为游客提供一站式
服务，赋能农文旅深度融合。
“猫冬”从来不是熬冬，而是蓄力待春，

既能“猫”起来沉静内省，又能“忙”起来热
情创造。当千菇园的蘑菇悄然生长，当农场
的孩童悠闲采摘，当村史馆的老人细说过
往，这里科技与乡土对话，城市与乡村共生，
一条“产业兴、文化活、旅游旺”的融合之路
正越走越宽。

沃土生金非一日之功，融合绽放需久久
为功。徐州经开区将持续完善全链条服务体
系，强化资源整合，深耕文化内涵，让农文旅
融合的“三重奏”越奏越响，为全区高质量
发展注入持久的新动能。

沃 土 生 金 绘 新 景
———徐州经开区奏响农文旅融合“三重奏”

本报记者 梁梦雨

本报讯 （记者 于龙 通讯员 苗永乐 杨

增朝 王超 王秀萍）连日来，沛县河口镇封
皇庄村的蔬菜大棚内暖意融融、绿意盎然，
一派繁忙的丰收景象。眼下正值大棚蔬菜采
收上市的关键时期，农民经纪人主动对接市
场，让带着泥土芬芳的新鲜蔬菜从田间直达
全国各大市场，为村民铺就了一条高效畅通
的“致富路”。

走进种植户程杰的蔬菜大棚，一片翠绿
的菠菜生机勃勃。程杰和工人们正忙着采
收、分拣、装筐，动作娴熟利落，脸上洋溢着
丰收的喜悦。“这段时间天不亮就进棚，就
想早点把菜运出去，卖个好价钱。”有着 20
年种植经验的程杰，家里 4 亩蔬菜大棚是她
的“致富宝地”。

她坚持科学管理、精细耕作，采用大棚

蔬菜循环轮作模式，“菠菜收了种包菜，一
年收四茬，纯收入能有五六万元。最省心的
是销路不愁，菜总能卖得干干净净。”不远
处的蔬菜收购点，送菜的三轮车络绎不绝。

农户们有序过秤、现场结算，笑声中满
载收获的满足。今年 60 岁的郭传明种植了 7
亩蔬菜，近日花菜、白菜相继成熟。每次采收
后，他都第一时间将菜送到经纪人封心海的
收购点。“大棚离这儿就几步路，卖给他们
价钱公道、结账快，种菜也踏实。”郭传明笑

着说道，眼角的皱纹里藏不住欣慰。
从事农民经纪人工作 20 多年的封心

海，深知菜农的辛苦，始终秉持“不让老
百姓吃亏” 的信念，以信誉搭建产销桥
梁。“不管农户种什么、种多少，送到这儿
我们都收。”封心海介绍，凭借多年积累
的稳定渠道和良好口碑，不仅本村的蔬菜
汇集于此，周边村庄乃至山东的菜农都慕
名而来。
“一天能发八九车，这些新鲜蔬菜通

过我们的网络，畅销全国各大农贸市场和
商超，走上千家万户的餐桌。”封皇庄村有
多年蔬菜种植传统，几乎家家户户以种菜
为业，设施蔬菜已成为村民增收致富的支
柱产业。

为打通产销“最后一公里”，近年来，村
里着力培育农民经纪人队伍，目前已发展经
纪人 26 人，依托 19 个蔬菜收购点，将全村
4000 多亩设施蔬菜精准对接全国市场，年销
售额突破 2 亿元。

沛 县 河 口 镇

农民经纪人牵线 大棚蔬菜畅销全国

本报讯 （记 者 武 佩 剑 通 讯 员
王 冠 群 ）近 日 ，长 三 角 消 保 委 联 盟
发 布 “ 2025 长 三 角 伴 手 礼 ” 名 单 ，
睢宁 县 陈 派 面 塑 创 意 文 化 有 限 公 司
创 作 的《 穆 桂 英 挂 帅 》面 塑 作 品 成
功入选。

公 司 总 经 理 陈 壮 壮 介 绍 ， 作 为
陈 派 面 塑 的 经 典 代 表 作 ，《 穆 桂 英
挂帅》 创意源自国粹戏曲中的武旦
角色，以 Q 版造型巧妙融合传统与
现代、非遗与动漫元素，设计中暗藏
诸多吉祥寓意。作品里，穆桂英手持
帅令、身后分列四面护背旗，象征着
旗 开 得 胜 。 戏 冠 共 镶 嵌 32 颗 “ 珍

宝 ”，其 中 14 颗“ 红 宝 石 ”寓 意 一
生一世，18 颗 “白珍珠” 代表一 生
荣 华 富 贵 ，承 载 着 人 们 对 美 好 生 活
的期许。

目前，《穆桂英挂帅》 面塑已入选
“ 江 苏 省 首 批 入 驻 免 税 店 伴 手 礼 清
单”，南京禄口机场免税店将率先进行
展示。这将进一步提升陈派面塑的品
牌形象与影响力，助力其开拓高端消
费市场、拓展国际客源。

图为《穆桂英挂帅》面塑作品。

睢宁县陈派面塑创意文化有限公司 供图

睢宁陈派面塑《穆桂英挂帅》
入选“2025 长 三角伴手礼”


