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春潮涌动处，安居正当时。

新春脚步日渐临近，一年一度的

返乡置业热潮随之到来，让新春

这一传统购房旺季持续释放置

业需求。

为精准对接群众宜居需求，

激活住房消费潜力，传递楼市稳

定发展预期，由徐州市住房和城

乡建设局指导，徐州报业传媒集

团、徐州市房地产业协会主办的

2026徐州新春宜居房展会，将于

2月 1日正式启幕，为期 15天。

这场线上线下联动的置业盛宴，

以 “宜居徐州 幸福安家” 为主

题，为怀揣安家梦想的市民搭建

起便捷高效的置业平台，成为这

个新春里最受期待的房产盛事。

徐州，这座兼具历史底蕴与

发展活力的城市，近年来持续推

进宜居宜业城市建设，交通路网

不断完善、公共服务能级稳步提

升、城市功能品质持续优化，让越

来越多在外游子萌生了“归巢安

家”的念头，返乡置业群体已然

成为新春购房市场的主力。

新青年置业观

好 房 子 应 是 情 绪 港 湾
本报记者 尹亮

在徐州楼市，曾经的“大面积、
大户型” 是高端的象征，而如今，
“小而精、小而美”的户型更受年轻
人追捧。铜山新区、云龙区、新城片
区的热门刚需项目中，90—120 平方
米的户型最受年轻人欢迎，这些户
型看似面积不大，却在设计上做足
巧思，通过功能完备与越级尺度打
破了小面积的空间局限。
新婚小夫妻陈瑶和周明，今年

年初在新城片区入手了一套 129
平方米的四代宅小高层。这个户型
的实际使用感，让从事室内设计的
陈瑶感到惊喜：南向 15 . 7 米的四
面宽，让客厅和 3 个卧室都能享受

到充足的阳光；独立电梯厅既保证
了归家的私密性，又多出了一块收
纳空间；主卧的 270 ° 观景飘窗，
打造成了两人的阅读角，转角阳台
则成了宠物的小天地。“我们预算
有限，没考虑大平层，但这套房子
的设计，让我们在有限的空间里，
实现了所有的生活想象。”
陈瑶口中的“设计巧思”，正是

徐州房企为年轻人量身打造的 “刚
需改善化” 产品———在控制面积和
总价的前提下，通过空间规划、细节
设计，实现功能的最大化和体验的
越级。显性收纳与情绪收纳的分区
设计，让年轻人的生活杂物有处可

放，又能保留个性化的展示空间；一
室户的横厅设计、小户型的主卧套
房，让小面积也能拥有大尺度的居
住体验；厨房的 U 型布局、卫生间
的干湿分离和多模式灯光，更是精
准击中了年轻人的需求点。
除了室内空间，徐州的年轻人

对“家”的定义也在向外延伸。他
们希望走出家门就能找到放松、休
闲、社交的场所。“会所似乎是高
端住宅的标配，但刚需盘为什么不
能有？我们不关心会所多豪华，更
关心它是否好用。”在买房时，年
轻人更加务实，他们期待小区的每
一个场所都能够为己所用。

对于很多年轻人来说，加班是
常态，晚归是日常。当他们披星戴月
回到社区，一盏温暖的灯、一条明亮
的路，远比奢华的外立面更能打动
人心。如今，徐州房企开始重视社区
的夜景设计，从“基础照明”转向
“夜景美学”，从“归家动线”延伸
到“夜间生活”，让社区的夜晚充满
温柔的情绪体验。
“以前住老小区，路灯时明时

暗，晚上回家要拿手机手电筒照路，
走在小区里总觉得心慌。”在泉山区
一家互联网公司上班的 90 后吴桐，

今年搬到了新城片区的一个新小
区，这里的夜景设计让她格外安心：
从小区大门到单元楼，柔和的地灯
勾勒出清晰的归家动线，楼栋的外
立面灯光不炫目却很温暖，小区的
慢跑道上安装了感应灯，晚上跑步
也不用担心看不清路。“加班到深夜
回家，走在亮着灯的小区里，心里特
别踏实，这就是家的感觉。”吴桐说。
更重要的是，灯光慢跑道、夜间

篮球场、亲子泳池，让年轻人在晚上
也能有丰富的休闲选择；架空层的
灯光书吧、咖啡馆，让晚归的人能找

到一个放松的地方；甚至有的社区
还在花园里安装了萤火虫灯，营造
出浪漫的夜景氛围。“白天的社区是
给别人看的，晚上的社区才是给自
己住的。” 一位徐州房企设计师表
示，好的社区夜景，不仅能照亮归家
的路，更能温暖年轻人的心。
2026 徐州新春宜居房展即将启

幕，汇聚全市刚需、改善、高端等各
类优质楼盘，既回应着年轻人对“情
绪港湾” 的人居诉求，更以政策赋
能、品质护航，助力年轻置业者在房
展中找到城市归属感。

晚归有光 社区灯光藏着温柔

“我爸妈当年买房，就看两点：离
单位近、户型方正，80 平方米的两居
室挤一家三口就很满足。”工作地点
在云龙万达的李悦，去年年底入手了
新城片区的情景洋房，这是她来徐州
打拼的第三个年头，也是首次置业。
在父母眼中，这个选择“不够务实”
———离工作地远、单价比老城区的二
手房高出一截，但李悦却格外笃定。
“我一个人住，不用太大的空

间，但每一处都要合心意。”李悦的
新家，没有传统刚需房的局促感，
创新的 S 墙格局让冰箱、储物柜

“隐匿”起来，6.3 米的双阳台一半
打造成绿植角，一半摆上懒人沙
发，卫生间的多模式灯带可随心情
调节亮度，入户的情绪收纳区能放
下她的通勤包、运动鞋和各种小摆
件。“加班到深夜回家，打开暖光灯
带，泡个热水澡，所有的疲惫都没
了。这不是矫情，是年轻人对生活
的基本要求。”
李悦的置业选择，是徐州新青年

置业观的缩影。采访中，多数年轻人
将“情绪体验”纳入购房考量，而这
一指标在五年前几乎未被提及。

老一辈购房的核心逻辑是“性
价比”，而徐州的年轻人则更看重
“价值感”。他们成长在互联网时
代，通过手机就能了解全球的人居
设计理念，对产品的要求也愈发
“挑剔”———既要有刚需房的性价
比，又要有改善房的品质感，更要
有能契合生活方式的情绪触点。正
如徐州一位本土房企产品总监所
说：“现在的年轻人买房，买的不
是一套房子，而是一种生活方式，
一种能让自己感到舒适、放松的情
绪体验。”

从“能住”到“住好” 情绪价值成刚需

小面积的大乾坤 细节藏着生活温度

春来潮涌，安居有期。2026 徐州新春宜
居房展即将如约启幕，恰逢返乡置业热潮，
更迎楼市政策红利叠加，以线上线下联动的
贴心服务、政企协同的诚意让利，为万千市
民搭建起圆梦安居的优质平台。
这场置业盛宴，既是徐州对接群众宜居

需求、激活住房消费潜力的务实之举，更是
城市宜居宜业建设成果的生动展现。

从刚需安家到改善升级，从返乡归巢
到扎根彭城，房展让政策温度直达民心，
让品质房源匹配期盼。愿更多人在这场新
春置业潮中觅得心仪居所，扎根徐州、筑
梦彭城，让安居之乐点亮幸福生活，为这
座区域中心城市的发展注入更多民生活
力，让“宜居徐州 幸福安家”的美好愿景
照进千家万户。

置业盛会点亮安居梦

品质保障与贴心服务，成为返乡置业人
群期待展会的重要原因。参展房企均带来
在建在售的优质楼盘，涵盖刚需、改善、高
端等多种类型，配备专业置业顾问提供一
对一咨询服务，从户型设计、区位配套到物
业服务，全方位解答市民疑问，精准匹配返
乡人群的置业需求。
随着徐州城市功能的不断完善，优质教

育、医疗、交通资源加速集聚，宜居楼盘已
成为市场主流，而本次房展精准聚焦这一
需求，为返乡人群筛选出一批兼具品质与
性价比的房源。
浓厚的新春氛围，更让返乡置业人群对

展会充满期待。线下主会场将以新春为主
题精心布置，红灯笼、春联等元素营造浓厚
节日氛围，参展楼盘将准备足量新春伴手
礼，从春联福字到粮油礼盒，为咨询市民与
意向客户免费发放。
“春节回家，既能和家人团聚，又能赶

上房展选房，真是一举两得。”在外打拼多
年的返乡青年赵阳表示，徐州的发展越来
越好，楼市政策也愈发友好，加上展会的多
重福利与品质保障，这次房展让他坚定了
返乡安家的决心。从刚需群体的安家梦想，
到改善家庭的品质追求，再到返乡游子的
归巢期盼，这场新春房展正汇聚起无数家

庭的幸福向往。
据悉，本次房展线上展播将持续至 2 月

15日，线下集中展销日为 2 月 1 日。随着开
幕日期的临近，各项筹备工作有序推进，一
场政策优、房源足、服务佳、氛围浓的置业
盛宴即将启幕。在这个辞旧迎新的时节，
2026 徐州新春宜居房展，正以满满的诚意
与务实的举措，为返乡置业人群搭建起通
往幸福家园的桥梁，让更多人在徐州实现
安居梦想，为这座宜居之城注入更强劲的
活力。
“现在楼市有好多利好政策，但落实到

我自己买房上，最终能享受哪些优惠政策、
能省下多少钱，我还真不是太清楚。听说新
春房展将现在的政策进行了归类总结，我
一定要去现场看看。”即将结婚的王一帆对
新春房展充满期待，他打算和爱人一起在
新春房展挑选婚房。
“儿子即将大学毕业，他打算回徐州工

作，他的女朋友也和他一起回来。我计划把
市中心的老房子卖掉，给孩子准备一套新
房。趁着寒假，我们一家人把房子的事情解
决了。”市民刘先生表示，解决好孩子的房
子问题，作为家长的心才算踏实了。
新春房展是一个平台，让宜居徐州不再

是一句口号，让安家成为幸福的起点。

新春房展会备受期待

政策红利精准滴灌，置业成本持续降
低，叠加开发企业的专属福利，让本次新春
房展诚意拉满。组委会精准对接市民需求，
将 2026 年徐州楼市系列利好政策全面融入
展会服务，让政策红利直达置业者手中。
在公积金政策方面，多项松绑举措为购

房者减负增效：结清公积金贷款后再次申请
一律按首套房政策执行、40 周岁及以下青年
人才购房可额外享受 5 万元至 30 万元的贷
款额度提升、首付比例统一降至 15%、二次
公积金贷款利率低至 2.6%、还款年限放宽
至主借款人 70 岁……一系列举措为置业者
筑牢成本防线。
参展开发企业同步发力，为置业者准备了

专属优惠、特价房源，让利幅度空前。组委会将
在 2 月 1 日线下主会场（苏宁广场）向市民发
放专属购房优惠券，凭券购房可享房款总价 1
万元优惠，且可叠加参展房企自有优惠、特价
房源福利，多重让利直接减轻购房负担。
线上直播专场更是福利升级，“记者探

盘 + 总经理签售会”双模式同步开启，为置
业者带来专属惊喜。线上端，汉风号 App 将
开设专属频道，整合所有参展楼盘信息，涵

盖短视频探盘、优惠详情、特价房源清单、直
播回放等内容，市民扫码即可一键 “云逛
展”。2 月 1 日至 15 日期间，每日 1—2 场直
播专场亮点纷呈，记者将实地探访样板间、解
读实时优惠与特价房源详情，楼盘总经理将
走进直播间，担任市民专属“置业顾问”，发
布特批优惠与“签名购房立享福利”活动，以
最大诚意让利市民，提升置业对接效率。
“现在买房不如等几天，在新春房展时

再下单，会优惠很多。”在新城片区某楼盘
售楼处，置业顾问向前来咨询的购房者建议
道，“新春房展开幕后，我们将举办总经理
签售会，届时会有更大的优惠举措。”
“请务必关注我们楼盘的公众号，我们

会第一时间公布直播时间，总经理会在直播
间公布最终的优惠，一定让您满意。”泉山
区某楼盘销售顾问叮嘱购房者。
“不仅有新的优惠，还有新的房源推出，

户型上会有更多选择。”徐州经开区某楼盘
置业顾问向购房者介绍说。
…………
记者了解到，目前全市楼盘都在积极谋

划新春房展的优惠举措。

优惠福利成展会亮点 当清晨的第一缕阳光洒在大龙湖畔，95后新媒体运营李悦推开新家的全景落地窗，看着楼

下公园的绿意盎然，这是她在徐州置业后每天清晨的日常。“买房不是只为了找个地方睡觉，而

是找个能安放情绪、治愈生活的角落。”李悦的心声，道出了当下徐州年轻购房者的共同诉求。

如今的徐州，正以建设现代化区域中心城市的目标吸引着无数青年追梦。地铁网络化运营、

“343”创新产业集群壮大、人才购房补贴政策落地，这座城市的人居需求也在提升。

当 90后、00后成为购房主力军，他们心中的“好房子”早已跳出老一辈“地段、面积、户型”

的传统评判标准，转向追求能持续提供情绪价值的生活载体。在徐州楼市从“以价换量”转向

“品质制胜”的当下，房企们也正循着年轻人的需求，重新定义人居的温度。


