
百年梨树结出“振兴甜”
本报记者 马永康

本报讯 （记者 李薇薇 通讯员 刘婧

伟）日前，沛县汉兴街道在马庙村新时代
文明实践站组织开展“喜迎国庆·欢度中
秋”主题活动，通过文艺汇演、书法赠礼、
月饼抽奖、义诊义剪、共享大锅菜等丰富
多样的活动形式，将精彩的文化活动、温
暖的民生服务和真挚的节日祝福送至村
民家门口，营造了浓厚的节日氛围。

活动当天，汉兴老年学校学员进行了
精彩的专题文艺汇演，赢得群众阵阵掌
声。街道还邀请徐州市书法家协会会员张
复元现场挥毫泼墨，“花好月圆”“国泰
民安” 等饱含美好寓意的书法作品不断

跃然纸上，并免费赠与现场群众。拿到书
法作品的村民李大爷笑得合不拢嘴：“这
字写得真漂亮，挂在家里既有节日气氛，
又有好寓意！”除了文化活动，志愿服务
也深受村民欢迎。义诊区域，医护人员耐
心为村民测量血压、解答健康疑问，义剪
区也排起了长队。临近中午，大锅菜的香

气弥漫开来，村民们围坐在一起，一边品
尝热气腾腾的家常菜，一边唠着家常，欢
声笑语不断。“现在日子越过越好，这节
过得真带劲，心里头热乎乎的！”村民王
大叔的话道出了大家的心声。活动最后，
街道志愿者为在场村民送上月饼及节日
的祝福。

此次活动营造了文明和谐、欢乐喜庆
的浓厚节日氛围，更丰富了辖区村民的精
神文化生活，有效凝聚了邻里乡情。汉兴
街道将持续聚焦村民需求，不断优化城乡
新时代文明实践服务阵地，不断延伸服务
触角，让辖区村民的归属感和幸福感不断
提升。
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“这款电动车完全符合我的要求，趁
着国庆、中秋假期，还有促消费政策，真
不错。”10 月 8 日，在贾汪区夏桥金彭专
卖店，居民李女士购买到心仪车型的电动
车后喜笑颜开，“这款车原价 8000 元，我
用旧车抵扣了 1500 元，实际仅需支付
6500元，太划算了。”

这个国庆、中秋双节期间，像李女士
这样赶着政策红利购车的消费者，在金彭
全国门店里还有很多。

走进这家 1000 余平方米的专卖店，
200 多辆金彭全品类电动车整齐陈列，从
时尚的两轮车到实用的三轮车、精致的四
轮代步车，琳琅满目。店内人头攒动，前
来咨询、试驾的消费者络绎不绝，销售人
员忙得不可开交。“90%的顾客是了解到
金彭的促消费活动后专程赶来的，金彭低
速电动四轮车受到广大消费者的热捧。”
该店负责人郑清告诉记者，假期里，真金
白银的补贴实实在在激发了大家的购车
热情。

政策红利是推动金彭电动车消费持
续升温的关键引擎。双节期间，金彭集团

精心策划了 “双节钜惠 金喜同行———金
彭汽车双节同庆狂欢购”主题活动，六大
豪礼层层加码：到店试乘试驾即赠精美好
礼；购买指定车型立减 2000 元；购车可参
与幸运抽奖，茶吧机、儿童书包、蓝牙耳
机等好礼送不停；旧车以旧换新至高抵扣
10000 元；购车赠送价值 198 元首年保养；
更可享受每年一次的免费车辆体检。丰富
的优惠政策形成强大吸引力，让消费者得
到实实在在的实惠。

亮眼的销售数据印证了金彭双节活
动的成果。据金彭集团品牌与公共关系总
经理宋庆德介绍，双节期间，金彭电动两
轮车、休闲三轮车日销 3500 余台，低速电
动四轮车终端销售 1000 余台，电动三轮
车日销 6000 余台，各品类销量均实现大
幅增长。

在营销模式上，金彭更展现出行业引
领者的创新魄力。今年国庆、中秋双节期
间，当多数电动车品牌还停留在传统买赠
促销与直播推介时，金彭休闲三轮车推出
的“月球发布会”惊艳行业。通过创新的
科技感呈现形式，为行业营销注入新鲜活

力，其主推的新品“跨界轻智小篷车梦界
M7” 凭借硬核产品力引发市场广泛关
注，成为假期里的“网红爆款”。

与此同时，如何进一步满足消费者多
元化、细分化需求，金彭集团有着深谋远
虑的战略布局。面对市场细分、竞争升
维、技术驱动的发展趋势，金彭提出“先
破后立”的全品类战略“铁三角”：在品
类上，从单一产品向全品覆盖转型，满足
不同消费群体的多元化需求；在渠道上，
从单兵作战转向全域协同，线上线下融合
提升市场渗透力；在生态上，从单纯产品
输出升级为价值共生，构建可持续发展的
产业生态。
“金彭的全品类战略并非简单的产

品线扩张，而是基于对市场需求的深刻洞
察和对未来趋势的精准把握。” 宋庆德
说，通过构建多元化产品矩阵，金彭能够
更好地满足从年轻人短途通勤到老年人
代步、从个体经营运输到家庭休闲出行等
各类需求，全方位提升市场竞争力。

持续高投入进行技术研发，在上海、
天津、无锡、徐州等地建立技术研究院，

累计获得 500 余项专利……近年来，技术
创新是金彭持续领跑行业的核心动力。在
动力系统、底盘系统、智能系统、安全系
统等关键领域不断取得重大突破，技术水
平达到国际领先水准。

金彭集团 “以创新驱动企业成长 用
科技创造美好出行”“成为全球轻型绿色
交通工具领导者”的责任、使命和愿景，
始终以用户为中心，关注全球消费者对短
途出行的差异化需求，从国内市场到国际
舞台，金彭的产品覆盖了用户大部分出行
场景，赢得了越来越多消费者的青睐，成
为一张亮眼的“中国制造”名片。

年终冲刺的号角已经吹响，金彭以首
战告捷的姿态迈入第四季度。“在中国制
造向中国创造、中国速度向中国质量转变
的发展环境中，作为民族匠心品牌和行业
冠军品牌，金彭深知责任重大。”金彭集
团董事长鹿守光表示，金彭将继续秉承匠
心精神，以核心技术创新为驱动，在向全
球展现大国品牌实力的同时，为消费者提
供更有获得感、幸福感、安全感的产品和
服务。

“月球发布会”惊艳市场
金彭电动车双节期间全品类销量同比大幅增长

本报记者 张雷

秋阳和煦，惠风轻拂，在这样一个惬
意的季节里，乡村姐妹花踏入贾汪区江庄
镇高村———挖红薯、摊红薯煎饼、品红薯
零食……不仅收获了泥土间的快乐与舌
尖上的甜蜜，更深刻感受到现代农业科技
赋予传统作物的新生力量。乡村奇遇季第
14 期《“薯”于你的快乐》，将于今日在
同名视频号、抖音、小红书平台同步上线，
诚邀您共赴这场“薯”光之约！

走进位于江庄镇的徐薯薯业甘薯种
植基地，映入眼帘的是一垄接一垄的翠绿
藤蔓在阳光下肆意舒展，织就出一片生机
勃勃的绿色海洋。姐妹花拿起小铲，化身
“田间寻宝人”：她们拨开茂密藤叶，沿着
田垄探寻，找准位置后轻轻下铲。随着泥
土被翻开，一个个圆润饱满、色泽红润还
挂着土疙瘩的红薯 “胖娃娃” 便展露真
容。不一会儿，竹筐里便堆满了形状各异
的劳动果实。“你们今天挖的这几款是徐
紫薯 8 号、烟薯 25、济薯 26……全是我们
这里的‘明星’品种。”徐州徐薯薯业科
技有限公司总经理袁起介绍道，“尤其是
烟薯 25，甜度高、黄色的薯肉口感细腻，
烤着吃流蜜，蒸着吃软糯，风味绝佳。”

带着新鲜挖采的“济薯 26”，姐妹花
来到村里的农家小院，向当地阿姨请教摊
红薯煎饼的手艺。只见阿姨们先把红薯加
工成半黏状态的面团，待锅炝子上的鏊子
热了，将敦实的面团放到鏊子上，然后推
着面团在鏊子上绕圈，逐渐填实中心位
置。随着热汽升腾，一张边缘微焦、色泽金
黄的红薯煎饼便完美成型。可这看似简单
的操作，到了姐妹花手中却变得有些笨
拙，面团在鏊子上像是被粘住一般，根本
推不动。姐妹花忍不住自嘲：“看来我们
还是更擅长‘吃’！”刚出锅的红薯煎饼
散发着诱人的焦香与薯香，轻轻一咬，外
皮酥脆，红薯的天然香甜在口中弥漫，质
朴的美味带来满满的幸福感。

正当姐妹花忙着啃刚出锅的红薯时，

却发现袁起手里拿着很多红薯叶。“你们
以为红薯只有地下的块茎能吃吗？这红薯
叶可是好东西！清炒、涮火锅都合适，口感
清爽、营养丰富。”
“红薯的吃法还多着呢，跟我来！”

随后，姐妹花跟着袁起走进徐薯薯业的
产品展示区，仿佛踏入了一座红薯零食
王国。姐妹花拿起一块色泽橙红透亮、质
地饱满的地瓜干送入口中，软糯中带着
嚼劲，薯香与甘甜在舌尖交织。“这是我
们采用传统 ‘三蒸三晒’ 古法工艺制作
的地瓜干。”袁起介绍道，“通过反复蒸
制和自然晾晒，能最大程度锁住红薯的
原香与营养。”展台上，还有酥脆薄香的
红薯脆片、馅料绵密的红薯月饼、营养均
衡的甘薯代餐粉、富含膳食纤维的甘薯
茎叶青汁粉……“真是舌尖上的‘七十二
变’啊！”姐妹花感叹道。一颗普通的红
薯，在这里被赋予了千变万化的形态和
滋味，科技与匠心让传统农产品焕发出
时尚与现代的光彩。

据了解，徐薯薯业拥有 300 亩标准化
种植基地，专注种植彩色甘薯、彩色花生
等特色作物。基地内，1008 平方米的智能
育苗温室采用天然无公害模式；30 亩钢架
防虫网室为种苗提供洁净生长环境；两座
现代化冷库与一座专业甘薯储藏库，保障
薯品新鲜度；完善的田间水利设施与配套
农机，实现了高效种植。尤为亮眼的是其
强大的研发能力：公司研发室与徐州农科
院深度合作，成功培育出多个拥有自主知
识产权的新品种，已斩获国家专利 20 余
项，多项技术处于国内领先水平。从种植
基地到加工车间、仓储物流，各个环节为
当地乡亲提供了大量“家门口”的就业岗
位，让村民们既能兼顾家庭，又能获得稳
定收入。一颗源自泥土的平凡红薯，在科
技赋能与产业融合的驱动下，正在贾汪这
片热土上书写乡村振兴的壮丽篇章，铺就
了一条充满希望的“薯”光大道。

沛县汉兴街道

民生服务送到村民家门口

9月 30 日，走进睢宁县凌城镇前刘村
南朱组，青灰色的养殖棚掩映在农田间，
与周边的庄稼地形成别样景致。刚到养殖
棚门口，何阿峰就迎了上来，“里面没异
味，您放心进。”跟着他往里走，一排排养
殖箱整齐码放，他不时抬手示意，引着记
者查看不同区域：“这边养的是杜比亚蟑
螂，那边是面包虫，最里面还有小白鼠养
殖区。”何阿峰的脚步轻快，介绍起养殖
品类时条理分明。
“咱们这养殖棚看着干净又规整，异

宠养殖对环境把控是不是特别严格？”
“其实没那么复杂。”何阿峰直起身，

指了指墙上的温湿度计，“现在天气不
冷，排风扇不用常开，这类异宠不像想象
中娇贵，不用恒湿恒温，单这一项就省了
不少成本。” 他随手拿起箱边的记录本，
上面密密麻麻记着每日喂食量和虫体生
长数据，“每天早晚各看一次，确保它们
长得好。”

谁能想到，这个学计算机出身的小伙
子，会一头扎进异宠养殖行业。2019 年从
河南工业大学毕业后，刚二十出头的何阿
峰进入一家直播公司做运营，朝九晚五的
工作虽稳定，却总觉得少了点激情。
“那时候下班没事就养爬宠，买饲料

时发现价格特别高，心里就琢磨，我能不
能自己卖饲料？”这个念头像一颗种子，
在他心里慢慢发芽。凭借做运营积累的
电商经验，他试着开了家网店，找别人代
发货赚差价，“没想到产品转化率特别
高，利润也比预期好，而且买的人都是精
准客户”。

尝到甜头的何阿峰，干脆请了一周
假，专程跑到内蒙古包头的养殖场考察。
“看到人家规模化养殖的模式，我就下定决心辞职干这行，毕竟我还年

轻，就想拼一把自己喜欢的事。”
“当时刚毕业没存款，家人会不会担心你创业风险太大？”跟着何阿峰走

到小白鼠养殖区，见他熟练地检查净水器，记者追问。
“家里人一开始特别反对我干这行。” 何阿峰说，“父母和两个姐姐都觉

得，我放着好好的白领工作不干，回村里养虫子，不是正经营生。”他顿了顿
说，“还好母亲心里疼我，偷偷凑了 5 万元给我当启动资金，不然我这创业路
都没法起步。”

2020 年，何阿峰在村里租了个 50 平方米的小棚子，从搭建养殖棚到喂食、
打包、客服，所有活儿都自己扛，未婚妻翟颖颖也主动过来帮忙。如今 5 年过去
了，当初的 50 平方米小棚子，已发展成 4 个总面积 1500 平方米的养殖场，还
注册了睢宁兴丰生态家庭农场和徐州盈丰饲料有限公司。

走进该公司饲料加工间，机器运转的声音里，何阿峰拿起一袋颗粒饲料介
绍：“小白鼠吃的这个，原材料是玉米、豆粕、鱼粉和骨粉，自己生产一吨能比
买现成的省 800 元左右。”

现在养殖场每天能出 500 斤面包虫，一季度产 8000 斤杜比亚蟑螂，现有 2
万多只小白鼠，每个月还能繁殖 5 万只。
“这些虫子和小白鼠的粪便也都是宝。”最后，何阿峰带着记者来到废料

储存区，“杜比亚蟑螂、面包虫、大麦虫的粪便能回收做鱼饲料和有机肥，小白
鼠的粪便和垫材卖给了生物质颗粒厂，基本实现零污染。”

在带动乡村就业增收上，何阿峰的养殖场还走出了一条可复制的路子。
“杜比亚蟑螂白天不用喂，晚上喂一次就行；小白鼠早晨 8 点投一次颗粒料，
能吃一天，不影响正常上班。”他把这套省心的养殖模式分享出去，带动凌城
镇凌闸村、民主村等周边村的农户发展“一村一户”养殖，参与的农户平均每
月能出售 2000 斤杜比亚蟑螂。

不仅如此，养殖场还提供了打包、客服等岗位，“打包工一个月 3500 元，客
服 4000 元，村里一些不便外出务工的人，在家门口就能安稳挣钱。”何阿峰说。
“既能做自己喜欢的事，又能帮到乡亲们，我觉得特别有意义。”何阿峰

说，接下来他将继续优化繁育技术，拓展销售渠道，为乡村振兴贡献自己的微
薄之力。
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金秋时节的丰县大沙河百里风
光带，百年梨园被沉甸甸的果实压弯
了枝头。阳光穿透枝叶，在青黄相间
的白酥梨上洒下细碎金光，咬开一
颗，清甜汁水瞬间迸发，脆嫩果肉在
舌尖化开———这是丰县献给秋日的
甜蜜馈赠。
“今年的梨比往年更甜！”宋楼

镇李大楼村果农谢大为的粗糙手掌
抚过 “梨树王” 的枝干，这棵超过
200 岁的古树正挂满果实，每年产量
控制在 1000 斤左右，每年在春季梨
花节就被客商预订一空。

丰县的沙土地是梨的 “天然糖
罐”。故黄河淤积形成的沙质土壤昼
夜温差大，为果实糖分积累创造了绝
佳条件。从初夏到深秋，丰县梨香不
断档。

7 月，大沙河镇永泽农场的百亩
梨园迎来了丰收时刻。“苏翠 1 号”
梨挂满枝头，在阳光下闪烁着诱人的
光泽。走进梨园，空气中弥漫着清甜
的果香，果农们穿梭在梨树间，忙着
采摘、分拣，现场一片繁忙景象。

作为江苏省农业科学院果树研
究所培育的早熟砂梨新品种，“苏翠
1 号” 经由两种梨树杂交选育而成。
基地先进的栽培管理技术，让结出的
梨子口感上乘、无渣且糖分充足，上
市后便由客商直接发往全国各地。

除了“苏翠 1 号”，基地内还种
植了“秋月”“夏至蜜”“新华”等品
种，错峰上市，延长销售周期。这种
“错峰上市、农旅融合”的模式，让梨
香从初夏延续至深秋，也为农户们开
辟了一条增收新路。

8 月，三伏天暑气蒸腾，大沙河
镇六座楼村的皇冠梨适时上市，为夏
日市场送上丝丝清凉。

种植户朱雪丽高兴地说：“今年
果子品质和甜度都不错，外地收购商

直接把车开到地头，摘下来就能卖，
价格也很可观。”皇冠梨作为国内优
质梨品种之一，皮薄核小、汁丰味甜，
还耐储存，深受消费者青睐。咬上一
口，梨汁瞬间在口腔中迸发，肉质细
腻无渣，香甜爽口，带着一股淡淡的
蜜香。

9月的丰县，秋意渐浓，宋楼镇
百年梨园迎来了白酥梨的成熟季。
园内粗壮的古梨树枝丫虬结，金黄
的梨果点缀其间，既有岁月的厚重
感，又透着丰收的鲜活气息。其中树
龄超过 200 年的 “梨树王” 格外惹
眼，历经百年时光，依旧年年挂果、
生机盎然。
“今年百年梨园最大的亮点，就

是白酥梨没有套袋。”谢大为介绍，
不套袋的白酥梨外表发黄、个头饱
满，吃起来脆甜，比套袋的甜很多，核
还小。今年天气偏旱，梨的口感更甜，
吸引了很多自摘爱好者，现在已经有
人开始订购了。

另一边，“丹霞红”梨大量上市，
为这个秋天增添了一抹亮丽的色彩。
走进梨园，枝头挂满沉甸甸的红梨，
清甜的果香随风飘来，沁人心脾。

农场负责人朱素娥脸上洋溢着
收获的喜悦：“这梨皮薄肉细、酥脆
无渣，今年品质特别好，不仅果形匀
称、颜色红亮，更是汁多脆甜、香味浓
郁！今年梨子亩产达到了 5000 多斤，
价格也相当可观。”“丹霞红”梨是
中国农业科学院培育的高端品种，以
“色如丹霞、酥脆爽口、果核极小”三
大核心优势，深受消费者喜爱。

从初夏的“苏翠 1 号”，到盛夏
的“皇冠梨”，再到金秋的白酥梨和
“丹霞红”梨，丰县的梨从 7 月一直
延续到 9 月之后，用不同的风味陪
伴人们度过炎炎夏日，迎接丰收的
秋天。
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在贾汪区夏桥金彭专卖店，消费者正在挑选金彭电动车。 本报记者 刘冰 摄总装车间自动化生产线。 本报记者 刘冰 摄
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