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回顾上半年，黄金凭借历史新高迎来了购金

热。近几日，黄金价格不断下探，持续走低。然而，

与金价下跌形成鲜明对比的是，黄金二次加工市

场（俗称“打金”）开始火热起来，成为近一段时

间消费领域的一抹亮色。

尽管金价持续回调，记者在走访我市各大商

圈品牌金店时，发现足金饰品价格依然坚挺。品牌

店周大福、老凤祥等足金饰品零售价仍维持在千

元以上，与年初高位相比，跌幅远小于国际金价跌

幅。“家长给孩子买，结婚新人购买，如果没有硬性

需求，消费者是不会购买的。”在金地商都内一家

黄金饰品店，营业员告诉记者，不少消费者愿意将

家里的黄金、白银拿来店内进行二次加工，加工制

作成自己喜欢的款式进行佩戴。从近一段时间的

消费情况来看，“打金”开始热起来了。

在黄金行业深耕10年以上的戴先生表示，“打

金”热意味着消费者从品牌金店买入后，若立即变

现，每克将面临三四百元的“固定折损”。这种“高

买低卖”的巨大落差，使得不少原本计划购置新金

的消费者转向家中的旧首饰。

除“打金”外，品牌金店推出的以旧换新业务

同样迎来高峰。据徐州多家金店销售人员介绍，近

期以旧换新业务量显著增长，不少市民带着旧首

饰前来换取新款。

黄金二次加工即消费者携带旧金前往金店或

“打金”店，按克支付较低工费重新打造款式，目前

“打金”正在成为徐州精明消费者的新选择。

“品牌店工费通常每克六七十元，复杂工艺可

达80元—200元/克，而打金店一般只有其一半左

右，克数越高越划算。”刚刚取到自己定制的黄金

手镯的辛女士告诉记者。在金价高企时期，这种

“低成本换款式” 的模式已在小红书等平台引发

“打金攻略”“打金探店”等话题热潮，如今随着金

价回落，热度进一步攀升。

“10克以内，收取400元的手工费。我们会按照

消费者的需求对黄金进行二次加工，满足消费者对

新款式的追求。”和平路上的一家打金店工作人员

说，“打金” 服务的核心吸引力在于消费者不需要

承担新购黄金的原料成本，仅需支付加工费，就可

以将闲置旧金转化为时尚新款。对于持有传统金饰

或早年购置款式过时首饰的家庭而言，这无疑是变

废为宝的最优解。

采访中，一位业内人士指出，以旧换新的本

质是金店在金价上赚不到钱，只能通过增购和

工费盈利。而打金店只赚工费，消费者明明白白

消费。

从事20多年首饰加工的韩先生告诉记者，就目

前的金价而言，消费者还是观望的多，与上海、浙江

等地的爆单现象相比，我市消费者并不像外地那样

夸张，但“改旧金”的消费转向已清晰可见。这一趋

势的背后，既是徐州消费者对品牌溢价的理性规

避，也是黄金从“婚嫁刚需”向“日常佩戴和投资

配置”转型的缩影。当“买新金”不再划算，“改旧

金”或许将成为这个夏天黄金消费的新趋势。

尽管“打金”热潮涌动，但风险不容忽视。部分

不法商家在熔炼炉内提前加入其他金属，熔炼后称

消费者金饰“不纯”以压价；还有商家以免费换款

为噱头，诱导消费者将足金置换为“一口价”K金

饰品，导致权益受损。

同时，韩先生提醒消费者，虽然现在“打金”很

火，但对于比较复杂的款式，还是建议大家到专柜购

买；如果是简单款式，可以选择“打金”，性价比很

高。他建议消费者选择二次加工时，尽量全程

紧盯验金、称重环节，保留购买票据与费用明

细；优先选择提供光谱仪检测、支持

现场复秤的正规加工点；警惕“零工

费”陷阱，过低报价往往伴随

纯度损耗或隐形收费。

金价持续回调
以旧换新业务量攀升

黄金二次加工走俏
低成本改款成市民首选

加加工工完完成成的的饰饰品品。。

“打金”热潮暗藏多重陷阱
市民牢记避坑要点


