
八年前，提起徐州，外界的第一印象或许是老工

业基地、煤炭城市。如今，当全球客商脱口而出“中

国工程机械之都”———这，就是徐工国际客户节完成

的城市品牌重塑。

第六届徐工国际客户节期间，海外社交媒体平

台曝光量达2082万次，互动量156万次。今年，无论是

海外社交媒体平台曝光量，还是互动量，都在进一步

提升。这种传播量级，是其他单一宣传活动无法企及

的。2025年第七届首次采取夜间开幕形式，2500盏

灯光、2000架无人机、AI机械风暴，创造了独特的

“工程机械夜文化”，让徐州在全球产业城市中形成

鲜明的差异化辨识度。今年第八届更是以工业美学

为笔、以硬核装备为媒，让工程机械变身艺术表演的

核心载体，打造出“工程机械+文化”的全球工业盛

典新范式。

更精彩的是，徐工国际客户节巧妙地将“大国

重器”与两汉文化深度融合。国际友人不仅走进智

能工厂见证“钢铁巨臂”的诞生，还漫步彭城七里、

观看《彭城风华》实景演出、体验漆扇制作与汉服试

穿……一座高端、智能、开放、有文化底蕴的新徐州，

正自信地铺展在世界面前。
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徐工国际客户节
给徐州带来了什么？

文/本报记者 王正喜 图/本报记者 刘冰

2019年，22个国家和地区、300余名客商———这是徐工国际客户节最初的起点。2026

年初夏，100多个国家和地区、2500余名国际友人齐聚徐州，第八届徐工国际客户节的规

模与影响力，早已今非昔比。

八年八届。这个最初看似只是企业营销活动的节会，早已突破“签单卖货”的狭义

范畴，悄然成为徐州迈向世界舞台的关键跳板。人们不禁要问：徐工国际客户节究竟给

徐州带来了什么？

最直观的改变，写在经济账本上。

2023年第五届，意向订单近3亿美元；2025年第

七届，飙升至近8亿美元；刚刚落幕的第八届，更是突

破10亿美元大关。八年累计数十亿美元的订单，如源

头活水，奔涌注入徐州装备制造出口的血脉之中。

订单增长的背后，是徐州工程机械产业集群的

加速成型。如今，徐州已集聚卡特彼勒、蒂森克虏伯、

利勃海尔等世界级企业，产业规模占全国五分之一。

徐工作为徐州“一号产业”的“链主”，带动数千家

本地配套企业协同发展，核心零部件自主可控率超

过90%。

更值得关注的是，徐工国际客户节不仅是“卖产

品”的窗口，更是“引进来”的磁极。2025年，徐州积

极稳外贸、稳外资，实现进出口总额1121亿元，落地

3000万美元以上外资项目10个，获批国家中欧班列

集结中心。全球产业链伙伴在客户节期间实地考察

后，纷纷选择落户徐州———因为这里有一条 “搬不

走、拆不散、压不垮”的韧性产业链。

徐工国际客户节最大的隐性价值，在于它成了徐州

工程机械产业技术迭代的“压力测试”与“需求导航”。

每一届客户节，都是徐工最新技术的全球首发窗

口。从2023年的纯电动装载机谱系、全球最高举高消

防车，到2025年的G2代起重机、全场景无人设备集群，

再到2026年的新一代新能源挖掘机、超大型矿用装载

机、L4级无人驾驶集群———这些“全球首台”“行业首

创”的集中发布，本质上是徐州产业集群向全球输出

技术标准的宣言。

全球客户的直接反馈，推动技术加速升级。当美国

客户史密斯一口气订购10台纯电动装载机，当阿曼客

户一口气订购7台徐工XD105T双钢轮振动压路机组

成无人化施工集群，当波兰客户与徐工合作超过20

年、直言“友谊超越贸易”，当数百名海外客商在场景

营销现场亲身体验无人化集群的 “一键操控”———这

些来自真实市场的认可与需求，成为徐州工程机械产

业向高端化、智能化、绿色化转型的最强动力。

从2019年22个国家和地区300余人，到2026年超

100个国家和地区2500余人，客户节的“朋友圈”急

剧扩容。更深远的变化在于，客户节已形成“徐州主

会场+全球分会场”的网络布局，辐射德国、土耳其等

海外站点。2026年第八届更是扩展至10个分会场同

步运营。徐州，正在成为全球工程机械产业活动的

“引力中心”。

这种开放格局，推动徐州企业与全球伙伴从单纯

的贸易关系走向深度战略联盟。正如徐工集团董事

长杨东升在第八届客户节上所言：“真正的伙伴，不

止于商业往来，更是攻坚克难的技术同盟、休戚与共

的命运共同体。”徐工与全球伙伴共享渠道、共享资

源、共享技术、共享品牌，一起把握全球基建机遇，一

起抢抓绿色智能风口。

这种“以企带城、以城促企”的良性循环，让徐州

深度嵌入全球产业版图。如今，徐工产品出口190多

个国家和地区，集群国际化收入已达48%。徐州，正代

表中国高端制造，深度参与全球产业的竞争与合作。

八届徐工国际客户节，给徐州带来了什么？

带来了真金白银的订单与外资，带来了世界级的

产业集群，带来了焕然一新的城市名片，带来了绿色

智能的技术跃升，带来了开放包容的城市精神，更带

来了徐州走向世界舞台中央的自信与底气。

选择徐工就是选择成功，牵手徐州就能共赢未

来。而对徐州而言，办好徐工国际客户节，就是抓住

了产业升级的牛鼻子，擦亮了对外开放的金名片。

徐工国际客户节，已经从一个企业的营销活动，

蝶变为一座城市的发展引擎。它用八年时间证明：当

一个城市的优势产业与全球市场深度握手，当硬核制

造与千年文脉巧妙融合，当政府、企业、客户三方同心

同向———一场节会激活一座城。

一场“订单雨”，浇灌出产业硬实力

一个创新“传感器”
助力产业向绿向智跃升

一座城市IP，重塑“中国工程机械之都”国际认知

一扇开放之窗，拓展全球“朋友圈”

一场节会，一座城的蝶变

无无人人操操作作新新能能源源设设备备进进行行演演示示。。

客客户户亲亲自自操操作作，，沉沉浸浸式式感感受受设设备备性性能能。。

徐徐工工国国际际客客户户节节开开幕幕式式上上，，巨巨型型机机甲甲亮亮相相舞舞台台。。


