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置业好时机好房齐汇聚
———2026徐州新春宜居房展会蓄势待发

本报记者 尹亮

随着2026年新春佳节临近，位于苏皖鲁豫四省交界

的区域性中心城市徐州，迎来了一年一度的返乡置业热

潮。这座兼具历史底蕴与发展活力的城市，依托日益完

善的城市配套和持续优化的宜居环境，正成为越来越多

人安家落户的理想选择。

为精准激发住房消费潜力、稳定市场预期、切实满

足群众对优质宜居住房的需求，由徐州市住房和城乡建

设局指导，徐州报业传媒集团、徐州市房地产业协会联

合主办，徐州报业传媒集团汉风城市融媒中心承办的

“2026徐州新春宜居房展会”，将于2月1日正式启幕。本

次展会以“宜居徐州 幸福安家”为主题，创新采用“线

上线下联动、云端实体互补”模式，为期15天。展会将整

合全市优质楼盘资源，集中释放政策红利，优化全链条

购房服务，为市民搭建高效便捷的置业平台，为徐州房

地产市场高质量发展注入新动能。

据展会组委会相关负责人介绍，本次房展会在内容

设计上紧扣“宜居”与“惠民”两大核心，既全面展示徐

州房地产市场的发展成果与优质住房产品，又集中释放

多重购房优惠与政策红利。据悉，本次展会还将组织参

展房企举行集体承诺仪式，共同签订《品质保障与价格

稳定承诺书》，公开承诺坚守品质底线、杜绝虚假宣传、

维护价格稳定、优化售后服务，以行业共识筑牢市场信

任基石。

展会启幕在即，徐州各大房企积极筹备，以最大诚

意优化展示内容、推出专属福利，既全方位呈现项目宜

居品质，也拿出实实在在的让利举措，为新春置业人群

送上厚礼。

深耕徐州19年的千亿国企新盛集团，此次携未来新七

里、畅和园等多个标杆项目参展，正紧锣密鼓优化线下展

位与线上素材，全面展现国企品质与宜居理念。“我们始

终以‘筑造城市美好人居’为初心，此次将重点呈现高品

质住宅的核心优势，让市民直观感受居住体验的升级。”

新盛集团营销负责人表示，针对本次房展会，企业准备了

多重专属福利，包括人才公积金叠加优惠、总经理特批折

扣、成交砸金蛋等。线上每日还将开展汉风号直播活动，由

项目负责人实地探盘，详细解读户型、区位、配套及专属优

惠，切实做到“品质不打折、服务不缺位”。

万科、保利、美的等知名房企也全力以赴，结合项目

特色打造差异化参展方案。万科将在展会期间推出总经

理签售专场，由楼盘总经理走进直播间担任“专属置业

顾问”，现场发布特批优惠，并推出“总经理签名购房立

享额外98折”活动，以透明让利提振购房信心。

除品质展示与价格优惠外，各大房企还于细节处彰

显诚意，准备了定制春联、福字礼包、粮油礼盒、品牌小

家电等新春伴手礼，面向线下咨询市民免费发放；部分

房企推出“老带新”专属奖励，老业主推荐新客户成交

可获物业费减免或家电礼包。所有参展房企还将参与集

体承诺仪式，公开承诺坚守品质、诚信经营，共同营造健

康有序的置业环境。

“在外打拼多年，最牵挂的是父母，今年决定回家买

房，赶上这场新春房展，非常及时。”在上海从事互联网行

业的徐州小伙王浩表示。他大学毕业后赴沪发展，如今事

业稳定，返乡置业、陪伴父母的愿望日益强烈。“徐州发展

越来越好，已成为网红城市，这让我萌生回家创业的念头，

年后打算将事业重心移回家乡。”王浩说，回家首件事就

是买房。

得知新春房展举办，王浩十分欣喜。他认为大型房展

往往能提供比售楼处更优惠的价格，期待在新城片区购置

首套房。此前在外工作，他难以及时了解家乡楼盘动态和

政策信息，信息零散不系统。本次展会为他提供了便捷渠

道：“听说展会集中展示全市优质楼盘，还能领取1万元展

会专属购房优惠券，叠加房企优惠，能省不少钱。现场还有

政策宣讲，可详细了解博士人才购房补贴、公积金异地使

用等政策，这对我们返乡群体很实用。”

王浩算了一笔账：作为博士毕业生，他可享受30万元

购房补贴，相当于省下一笔首付资金。

展会“线上线下联动”的模式也让他点赞：“我春节

前需回上海处理工作，线下集中展销日当天能赶回，带父

母去苏宁广场主会场实地看房；之后回上海，还能通过汉

风号线上频道继续逛展、观看直播回放、咨询置业顾问，无

需来回奔波。”像王浩一样，许多在外打拼的徐州游子将

新春返乡置业视为重要目标，本次房展会恰好为他们搭建

了高效对接平台，助力实现“安家团圆”的心愿。

在苏州从事外贸工作的李娜同样对房展充满期待。

“我和丈夫都是徐州人，在外奋斗8年，攒够了首付，计划

今年春节回家买房，将孩子和老人接到身边。”李娜表示，

已通过朋友圈关注了几家国企和知名房企的楼盘，计划展

会期间重点考察中心区项目。“希望能通过总经理直播签

售选到心仪的房子，给家人一个安稳的家。”

展会组委会负责人介绍，春节期间是返乡置业的关键

期，该人群以25岁至40岁青年为主，多关注三居室、四居

室等改善型房源，对区位配套、教育资源、物业服务要求较

高。据悉，多家楼盘已为返乡人群准备了专属优惠房源。

本次房展会的顺利筹备与举办，得益于多项楼

市利好政策的支持，也离不开组委会对全链条购房

服务的精心搭建。

近年来，徐州坚持“房住不炒”定位，持续优化

调控政策，通过下调房贷利率、上浮公积金贷款额

度、推行人才购房补贴、打通公积金异地使用壁垒

等措施，切实减轻购房负担，激活住房消费，护航市

场平稳健康发展。本次房展会正是各项利好政策集

中落地、精准直达的重要平台。

组委会介绍，线下开幕式当天将举办徐州房地

产市场年度成果发布会，由市住建局相关负责人解

读2025年市场发展数据、政策成效与宜居建设亮

点，传递市场稳定向好的积极信号。同步设立的政

策宣传区将全面解读2026年青年人才购房补贴、公

积金异地互通、房票安置、房贷利率调整等核心政

策，住建部门工作人员与金融机构专员将现场答

疑，提供政策咨询、贷款测算等服务，确保群众懂政

策、用足政策。

针对青年人才，徐州推出分级购房补贴政策，

博士、硕士、本科毕业生可享受不同额度补贴，公积

金贷款额度同步上浮；针对异地返乡人群，公积金

异地贷款政策进一步优化，实现全国范围内公积金

异地缴存、本地贷款，切实解决资金难题。

线上汉风号专属频道开设政策解读板块，整合

短视频、图文手册、常见问题解答等内容，方便市民

随时查阅分享。频道还将汇总所有参展楼盘优惠详

情，包括专属折扣、购房券、成交福利等，实现优惠

透明化，助力市民精准选房。

为提升线上体验，组委会组织专业直播团队，推

出“记者探盘+总经理签售”双模式直播，每日开展

1至2场。记者探盘直播带领网友实地走访楼盘，展

示现场氛围、实景环境与样板间；总经理签售专场

邀请楼盘总经理走进直播间，现场发布特批优惠，

以最大诚意让利市民。

为进一步扩大影响力，组委会制定了全方位宣

传策略：线上以汉风号App为核心，联动都市晨报

微信公众号、徐州楼市发布微信公众号、抖音、视频

号、朋友圈广告等平台，推送短视频、推文、海报、直

播预告及回放；线下在苏宁广场主会场布置新春主

题景观，悬挂横幅、摆放海报，营造浓厚氛围。同时

鼓励房企同步转发，形成“组委会+房企”联动宣传

矩阵。徐州报业传媒集团还推出《宜居徐州 新春安

家》系列专题报道，通过多平台刊发，解读政策、推

介楼盘、分享攻略，持续强化活动影响力。

从普及高品质改善型住宅，到公积金贷款额度

上浮、异地使用壁垒打破；从房企的品质承诺与让

利优惠，到展会的全链条服务保障———多重利好叠

加下，本次新春房展会不仅为徐州楼市注入活力，

更彰显了徐州以宜居为导向、推动房地产市场高质

量发展的决心。

展会组委会相关负责人表示，本次房展会始终

坚守“利民、便民、惠民”初心，以满足群众宜居需

求为目标，通过整合资源、优化服务、释放红利，搭

建房企与市民之间的暖心桥梁。下一步，组委会将

持续细化执行流程，加强线上线下衔接，做好现场

管理与安全保障，确保展会安全有序、氛围热烈，实

现传播效果与对接效率最大化。同时，将严格落实

正面引导，所有发布内容真实、准确、合规，聚焦宜

居品质、惠民举措与市场稳定，杜绝虚假宣传，引导

理性置业，共同营造健康有序的市场环境。

参展房企纷纷表示，将以本次房展会为契机，

坚守品质底线、强化责任担当，以优质产品、贴心服

务、实在让利回馈市民，为徐州房地产市场平稳健

康发展贡献力量。新盛集团营销负责人表示：“我们

将始终坚守国企担当，以品质铸口碑，以服务赢认

可，切实为市民提供优质宜居产品，助力徐州构建

宜居宜业城市新生态。”

春临彭城，安居有盼。2026徐州新春宜居房

展会大幕将启，这场集品质展示、政策解读、惠民

服务于一体的置业盛会，既是对住房需求的精准

响应，也是对城市宜居建设成果的集中呈现。相

信在政策护航、房企发力、市民参与下，本次房展

会必将成为连接房企与市民的暖心桥梁，为每一

个安居梦想提供落地平台，为徐州构建宜居宜业

城市新生态写下生动注脚，让美好生活在新春暖

阳中生根开花。

房企精耕细作 以品质与诚意备展迎客

游子归乡盼巢 房展架起团圆桥梁

本次房展会不仅吸引返乡游子，也承载着本地居

民改善居住条件、提升生活品质的期待。

随着徐州城市建设持续推进，路网配套、生态环

境、公共服务不断优化，越来越多本地居民产生置换

住房的想法。展会集中展示的优质楼盘与释放的政策

红利，为他们提供了良好契机。

在徐州某高校任教的邢先生是典型的改善型购

房者。“现住房是10年前买的三居室，面积尚可，但物

业服务欠佳，无集中供暖，周边配套也较为老旧。”邢

先生表示，家人希望入住品质更高的供暖小区，一直

想实地集中考察，房展会将成为他的置业起点。“展

会集中了多家楼盘，可一次性对比筛选，省时省力。

现场政策宣讲区也能帮助我们系统了解政策与项目

优劣，更有针对性地选房。”

邢先生最看重教育配套与居住舒适度，希望选购

毗邻优质中小学、户型方正、绿化率高的四居室。“我

和爱人都需要独立书房，现住房无法满足这一需

求。”除青年教师外，不少本地中老年群体也计划通

过展会置换住房，他们更关注低楼层、适老化设计、周

边医疗配套完善的房源，以提升晚年生活品质。

62岁的张大爷退休前是企业职工，与老伴住在老

城区步梯房。“年纪大了，爬楼吃力，老小区没有电

梯、停车难，生活多有不便。”张大爷计划在展会选购

带电梯的低楼层房源，最好靠近社区医院与菜市场。

“听说房展有针对老年人的优选房源和专属优惠，我

和老伴2月1日就去苏宁广场线下展看看，希望选到

满意的房子，安享晚年。”

部分本地刚需群体也将目光投向本次展会。刚参

加工作不久的徐州姑娘陈悦计划购置一套小户型刚

需房。“我在鼓楼区工作，想找靠近地铁、性价比高的

房子，预算有限，对房价和优惠力度都很敏感。”陈悦

表示，展会发放的购房优惠券、人才补贴等政策对刚

需群体十分友好，她将通过线上线下渠道充分了解信

息，争取选中性价比最高的房源。

本地居民焕新 宜居升级筑就幸福

坚守初心使命 共筑徐州宜居新生态

政策红利护航 全链条服务赋能宜居生态


