
本报记者 耿耘

12月16日，“95后”市民韩女士在322省道

徐州西城充电站给爱车“补能”，手机App显

示：充电7.74度，时长12分钟，费用9.6元，这

样就能跑上百公里，使用起来方便又便宜。

韩女士消费观念的悄然转向，让绿色智能成

了“标配”，汽车正从“代步工具”升级为

“品质生活”的缩影。

中国汽车工业协会数据显示，2025年1月

至10月，全国新能源汽车产销同比分别增长

33.1%、32.7%，渗透率连续数月突破47%。从

销售数据看，汽车市场整体延续良好态势。

就我市而言，年末将至，汽车消费市场迎来

“年终冲刺”，车企纷纷通过强化促销、优化

服务等方式，提升消费体验，提振购车意愿，

助力完成年度销量目标。

从“消费增量”到“品质提升”
徐州汽车消费市场迈入“品质生活”时代

12月16日，工业和信息化部装备工业一

司发布的汽车工业经济运行情况显示，1月

至11月，新能源汽车产销分别完成1490.7万

辆和1478.0万辆，同比分别增长31.4%和

31.2%，新能源汽车新车销量已达到汽车新

车总销量的47.5%。

“去年买车还在纠结续航，今年只问O-

TA升级快不快。”同样在322省道冯王加油

站充电的杜女士说，“充电像加油一样方便，

才是新能源汽车跑远路的底气。”

“油车换电车，一年省出一部iPhone。”

拥有一辆大众新能源汽车的马先生表示，以

前开油车月均油费约1000元，如今充电每月

最多200元，“省下的钱，刚给孩子买了部新

手机。”

市民周女士家里第二辆车也换成了纯电

小车，每月电费不到90元，“以前加油要800

元，现在一年能省下8000多元，够全家去青岛

看海了。”由此可见，使用成本降低，使新能源

汽车成为普通家庭“第二辆车”的首选。

徐州市供电局数据显示，截至2024年，

全市各类充电桩累计达6000个。随着新能源

汽车增多，车主对充电桩的需求日益凸显，

我市充电基础设施的建设正在提速———年

度新建100个公共充电站的目标已然达成，

且数字仍在增长；所有乡镇已实现充电站全

覆盖，50%以上的行政村建有充电桩。

新能源汽车成“第二辆车”首选

新能源汽车高歌猛进，燃油车同样受关注。数据

显示，从11月开始，车市进入年底冲刺阶段，车企销售

节奏明显加快。其中，比亚迪月销量超48万辆，创年内

新高；吉利星越L、长安UNI-K、比亚迪唐DM-p等车

型销量也大幅增长。

在高端化汽车方面，方程豹品牌11月销售37405

辆，同比增长339%，并连续三个月同比增速超300%，

其中钛7销量超2.4万辆，成为混动SUV&方盒子双冠

军，上市80天累计销量破5万辆，作为2025年车市的现

象级车型，开创家用硬派SUV新品类；腾势品牌11月

销售环比、同比均实现增长，随着腾势D9累计交付量

达到30万辆，腾势品牌累计销量已超过40万辆；仰望

品牌11月销售703辆，同比增长132.8%，重新定义百

万级超豪华车型技术标杆。

“燃油车进入‘存量优化’阶段，高端化、大型化、

场景化成为消费主流。”在汽车销售行业深耕13年的

杜先生分析，以前买合资车图“稳妥”，现在选车看科

技，尤其是混动MPV，“2.0T+双电机，6座布局，外放

电功率3.3kW，户外露营时冰箱、投影、空气炸锅全能

带上，简直就是一个移动的家。”

高端SUV与MPV表现亮眼

“智能座舱流畅度多少帧？用的是激光雷达还是

视觉方案？”在方程豹汽车销售有限公司，面对“95

后”消费者赵立一连串专业提问，销售人员早已习以

为常。“35岁以下客群占店内销量一半以上，而且决

策周期短。他们像挑手机一样选车，品牌溢价正让位

于体验溢价。”该店销售人员表示，年轻客户目的明

确，到店即购，销量可观。

记者在采访中了解到，汽车消费的圈层化趋势

已然显现：越野圈追捧坦克300、方程豹，露营圈偏

爱带电驱的混动皮卡，宝妈圈锁定极狐“考拉”亲

子版，Z世代则将智己L6、极氪X等“小钢炮”视为

主流。

汽车消费年轻客群占比过半

自12月以来，徐州利星行奔驰店为车主推出“无

缝”出行体验项目，投入10辆总价超400万元的全新

奔驰代步车，免费提供给维保车主使用，实现“零空

档”出行。

该店相关负责人介绍，当车主车辆进店维修保

养，尤其是需长时间等待配件时，可申请使用代步

车，以减少对日常出行的影响。此外，门店持续提供

“上门取送车”服务，车主通过预约即可享受车辆

接取与送还的便利。针对企业客户，还可定制专属

服务方案，包括批量代步车支持、优先工位安排等。

同时，店内配有咖啡、茶点等休闲设施，全面提升客

户体验。

“零空档”体验引领消费服务升级

为激发消费潜力，徐州市商务局发布通知，加力

提标开展汽车焕新促消费活动。截至12月底，将单车

最高补贴标准从8000元提升至10000元，且此次调整

覆盖自9月5日活动启动以来已提交申请的消费者。具

体标准如下：

机动车销售统一发票含税价10万元以下的，补贴

从1000元提至3000元；

10万元 （含） 至20万元的，补贴从2000元提至

5000元；

20万元 （含） 至30万元的，补贴从4000元提至

8000元；

30万元 （含） 至40万元的，补贴从6000元提至

9000元；

40万元 （含） 以上的，补贴从8000元提至

10000元。

消费者购车时不仅可享受补贴，还可使用消费券

在售后服务、金融保险等领域获得优惠。随着多家车

企新车陆续发布，车市正掀起一波放量热潮。

政策端持续“加码”促消费
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