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■我我的的陪陪““办办””日日记记

企业出海，“娘家人”助力

“李记者，我们已经接到了前往印度尼西亚

洽谈合作细节的邀请。”

“这么快！期待你们顺利拿下订单。”

今天，当我收到天宏电力科技有限公司销售

总监张凯发来的好消息时，不禁再次翻出手机里

一封感谢信的照片———这是天宏电力写给徐州

市归国华侨联合会的感谢信。我跟随市侨联工作

人员“泡”在企业里的那些日子，仿佛一下子都

有了清晰的回响。

天宏电力是一家深耕变压器领域的徐州侨

企，凭借过硬的技术、产品和售后服务，企业订

单量逐年攀升，稳居行业第一梯队。3年前，他

们开始布局海外，目前产品已远销欧洲、美洲等

地，覆盖了12个国家和地区，却一直未能打开

印尼市场。

“自主研发、柔性定制、快速响应……这

些都是我们的‘王牌’。可面对印尼市场，这

些优势就像拳头打在棉花上———找不到发力

点。”张凯坦言，企业单枪匹马闯海外，高昂

的考察成本、陌生的商业规则、匮乏的人脉渠

道等，如同一道道无形的壁垒，让近在咫尺的

印尼市场显得遥远。

转机出现在第五届侨交会（雅加达）智能科

技展筹备阶段。该展会是江苏省侨联“侨助

千企万品出海”行动的重要一站。“接到展

会的相关信息，结合之前的侨企走访经验，

我们第一时间就想到了天宏电力。”在天宏

电力车间，市侨联经济文化联络部部长黄国

平如是说。

市侨联的这次精准介入，不只是一个展会通

知的简单传达，而是一次深度的“把脉问诊”。为

了让天宏电力顺利参展，市侨联工作人员再次对

天宏电力进行实地走访，角色也从“联络员”切

换为“陪跑员”。

“我们要做的，是帮助企业链接有效资源，

把产品优势‘翻译’成国

际展会能听懂的语言，并

在合适的平台上展示。”

在天宏电力的办公室里，

黄国平边整理相关资料，

边对我说。

接下来的日子里，黄

国平和同事们协助企业

梳理参展资料，从宣传材

料的文化适应性调整，到商务洽谈的注意事项，

都一一详细指导。

最终，在市侨联的全程协助下，天宏电力不

仅顺利取得了参展资格，更借助省侨联统一搭建

的“江苏智造”共享展台，以最小投入赢得最大

曝光度，与省内其他优质企业组团亮相。

“这种精准对接，完全超出了预期。”回忆起

展会上的场景，张凯难掩兴奋，“短短几天时间，

我们就达成了多个合作意向。”

展会上，天宏电力的核心产品与技术方案

一亮相就吸引了众多客商的关注。通过市侨

联前期搭建的渠道网络，天宏电力更是在现

场直接对接上拥有印尼国家电网资源的本地

企业。

更让人触动的是，市侨联的“陪跑”服务并未

因展会落幕而终止。跟踪意向进展、传递最新市场

资讯、提示后续谈判可能的风险点……细致而周到

的服务，让企业倍感安心。

“侨联是联结中外的重要纽带，更是企业

‘走出去’的坚实后盾。”不久前，天宏电力特意

向市侨联发来感谢信，字里行间，满是对“娘家

人”贴心服务最真挚的认可。

近年来，市侨联充分发挥融通中外的独特优

势，已与全球160多个海外侨社团建立密切联系，

为企业对接关键资源、化解出海难题，构建了“侨

联+企业+侨社团+专业机构”的立体化出海服务

生态。下一步，市侨联将持续优化“侨助千企万品

出海”服务模式，助力更多徐州企业走向世界，为

城市高质量发展汇聚开放动能。
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记者 （右） 与市侨联工作人员一起走访

企业。 本报记者 刘冰 摄

记者（左二）与市侨联工作人员一起了解变

压器的生产、销售情况。


