
去年，我在梨园里装诱虫灯时，路过的王婶笑道：

“强子，你这整得跟搞科研似的。”我笑着回答：“婶

子，这就是科研，还是绿色科研呢！”

我们坚持每亩施1000公斤有机肥，虽然成本高

了，但土壤越来越肥沃，结出的梨也格外香甜。今年剪

枝季，我们新建的生物质颗粒加工生产线就要投产

了，往年被当作废料的梨树枝，马上就能 “变废为

宝”。看着整洁的梨园，我深深体会到“绿水青山就是

金山银山”，就在我们每一天的耕作里。

这几年，村民们通过卖梨挣了钱，看着乡亲们数钱

时脸上洋溢的笑容，我忽然想起十年前那个为卖梨发

愁的自己。

脚下还是那片沃土，但路走对了，一切都有了不一

样的变化。如今，合作社从最初的15户发展到280户，

种植面积从150亩扩大到12000亩，同时辐射带动周边

150余户村民。合作社种出的梨在江苏省组织的优质

果品评比中屡次夺得金奖，基地被评为江苏省现代农

业产业技术体系铜山（梨）推广示范基地，合作社还

被授予“国家级合作社”称号。

明年，我计划在这里再建一个梨膏加工厂，搞梨膏、

梨酒、梨醋等产品加工。这条路，我会继续走下去，因为

我的梨园梦，正和这个伟大的时代同频共振，愈发闪亮。
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初冬的晨雾还没散尽，我已经走在熟悉的梨园小

径上。脚踩落叶的沙沙声，像极了时光走过的声音。我

叫张强，今年42岁，铜山区房村镇房村村人，是徐州市

宫品果品专业合作社负责人，乡亲们更喜欢叫我“彭

城梨哥”。这片梨园，见证了我从退伍军人到新农人的

蜕变，也见证着“十四五”的春风如何让传统农业焕

发新生。

徐州市宫品果品专业合作社负责人张强：

种出好梨，带着乡亲奔赴“梨想”生活

■我的“十四五”

销量上去了，但我发现光靠卖普通梨，乡亲们还

是富不起来。种了十几年的黄冠梨，收购价不升反

降，究其原因是品种单一，早熟梨和晚熟梨市场空

缺，而中熟黄冠梨产量太集中，上市容易造成市场

饱和，卖不上价。就在这时，“十四五”规划中“农

业供给侧结构性改革”这句话点醒了我。我们开会

商量，一致决定引进新品种。那段时间，我几乎住在

了试验田，实时记录试种的苏翠一号和秋月梨两个

新品的生长数据。2021年秋天，当我们试种的苏翠

一号、秋月梨挂果时，那清脆甘甜的口感让所有人

眼前一亮。

村民王大爷最初对新品种将信将疑。我拍着胸脯

保证：“亏了算我的！”第二年，他种的苏翠一号赚了

钱。现在他见到我就说：“强子，听你的准没错！”

试验成功后，在我的带动下，村民也积极跟进种植

新品种，目前周边这两个品种的梨种植已占到80%。

现在，随着种植技术的提升和果品品质的提高，我

们合作社的“一亩三分地”被专家们相中，成为试验

示范基地，新的技术、新的品种都会优先享受，并实现

了绿色环保种植。

梨园也要绿色发展

我们要种出更好的梨

2012年那个闷热的夏天，我永远忘不了

老乡那句话：“强子，今年的梨又卖不动了。”

俺爹毕业于南京农业大学，也是村里的老书

记，种梨树就是他带头干起来的。种出好梨对

于村民来说不难，但对于销售，大家却不在

行。那时的梨农，依然沿袭着赶集摆摊、等待

收购的传统模式，好梨卖不出好价，乡亲们的

辛劳难以换来应有的回报。

看着满园金灿灿的黄冠梨，看着乡亲们愁

苦的脸，我的心被深深刺痛。当时退伍后在外

地工作的我，经过慎重思考，毅然辞掉工作，

回到家乡，投入到梨的生产销售中。之后我们

尝试跑杭州、南京的批发市场，一家家找超

市、水果店推销，销售渠道拓宽了，梨卖出去

了，农户的收入也得到了提高。

靠跑断腿跑销售，管用，但不是最好的办

法。2021年初，我在政策宣讲会上听到“数字

经济赋能实体经济”时，心中豁然开朗———我

们的梨园，也要插上数字的翅膀。说干就干，

我带着合作社的年轻人搭建直播间，学习电

商运营。还记得第一次直播时，我紧张得手心

冒汗，但当我切开一个汁水饱满的新鲜梨时，

弹幕里纷纷夸赞：“这梨看着就好吃！”那一

刻，我知道，路子走对了。

搭上电商快车，从微店到京东，从淘宝到

直播间，“彭城梨哥”的名声随着网络传遍大

江南北。我们的直播带货单场最高销售额突

破了50万元，线上销售占比达总销量的60%。

不能让好梨烂在地里
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