
“金秋置业万元礼” 活动成为吸引购房者的

重要亮点。展会组委会推出优惠措施：凡在房展会

期间及结束后一个月内签订商品房买卖合同的客

户，可在开发商既有优惠基础上，额外享受总房价

直减10000元。

多家房企还将推出展会特价房、装修礼包、车位

优惠等配套活动，切实降低购房成本，让消费者得到

真实惠。

政策支持方面，市住建局、市公积金管理中心及

多家银行将在现场设立服务点，为广大市民提供政

策讲解、贷款办理等一站式服务。重点解读区域人才

购房补贴与安家政策、住房公积金异地使用及贷款

政策优化、购房相关税费优惠以及近期推出的家电、

建材、装修专项补贴等。

权威清晰的政策咨询，将帮助购房者扫清置业

障碍，最大化释放政策红利。

徐州拥有“一带一路”建设、长三角一体化发展、

区域中心城市建设等叠加机遇，正处于城镇化扩张

期，人口集聚力吸引力持续增强，形成人才纷至沓来、

资本竞相涌入、项目加速集聚的发展景象。

十月金秋，大龙湖北岸将成为徐州城市发展成

果的集中展示场。

购房者期待在这里找到理想家园，开发商期待

借此平台展示品牌实力，城市期待通过这场盛会强

化区域影响力———一场房展会，映照出一座城市的

勃勃生机与发展雄心。

随着展会相关工作走向深入，2025徐州金秋商

品房展销会正蓄势待发，等待鸣锣开场。

金秋房展打造城市宜居新高地
本报记者 尹亮

“听说这次展会聚集了全市核心区域所有优质

楼盘，我们一家期待已久了。”徐州市民张先生告诉

记者，他正计划置换更大住房，将老人接来同住。

像张先生这样满怀期待的市民不在少数，他

们的目光都聚焦于10月1日至3日在大龙湖北岸举

办的2025徐州金秋商品房展销会。

本届展会以“焕新生活 乐享优居”为主题，

首次采用“主会场+县（市、区）分会场+周边城

市巡展”的“1+N+N”模式，不仅汇聚全市品牌房

企和优质楼盘，还将组织项目分批赴济宁市微山

县、枣庄市、淮北市等周边城市开展巡展促销。

徐州房地产市场正延续回暖向好态势。数据

显示，今年1月至8月，全市新建商品房网备面积

578.72万平方米，同比增长9.94%；商品住宅网备

面积477.51万平方米，同比增长14.87%，销量与

增速均居全省前列。

改善型需求持续释放成为市场显著特点，120

平方米以上户型占比达70%，成为市场主流。

记者了解到，本次展会多个第四代住宅项目

即将亮相，受到市民的广泛关注。

从事IT行业的李先生已经算好了一笔账：

“第四代住宅建面120平方米，赠送24平方米阳

台，实际得房率近100%，相当于以高层价格享受

别墅级空间体验。”

徐州市市政设计院高级工程师满建琳解读道：

“2024年12月发布的 《徐州市建设项目容积率计

算规定（试行）》，为第四代住宅发展提供政策依

据。按规定，符合条件的挑空平台可不计入容积率，

这意味着第四代住宅能实现更高的得房率。”

展会组委会负责人表示：“本届参展楼盘的

总体品质和‘好房子’数量将较往届有大幅提

升。”万科、保利、中海、招商、新盛等品牌房企

将集中亮相，推出多类符合“好房子”标准的标

杆项目。

“好房子”不仅是安居乐业的场所，更是生

活品质的飞跃。许多购房市民期待能在展会上

看到让人眼前一亮的创新产品，希望通过住房

真正实现生活的提质。

地缘相近，人缘相亲。徐州与周边城市的人文交

流、经贸往来日益密切，融合发展日渐深入。粗略统

计，市区各楼盘的外地户籍客户占比颇高，有的甚至

能够达到总销售套数的三分之一。

基于过往周边城市巡展的成功经验，本届展会进

一步扩大了辐射范围。组委会将精选徐州高品质楼盘

项目，组成“徐州优居推介团”，于10月整月依次走进

济宁市微山县、枣庄市、淮北市等核心周边城市。

“上徐州 买好房！”成为巡展口号，让周边城市

居民足不出市，即可深入了解徐州优居环境和精品

楼盘，拓展徐州房地产市场辐射半径。

去年在枣庄市台儿庄区举办的巡展活动已经证

明了这种需求的旺盛。当时，贾汪区、经开区楼盘参

展积极性极高，贾汪区在建、在售楼盘几乎悉数参

展。多家楼盘为巡展活动制定专属优惠，让周边城市

居民在购房的同时享受最大让利。

本届展会突破传统形式，首次深度融合房地

产上下游产业链，联合中介、建筑、建材、装修、家

电等企业共同参展，构建“房产+置换+家居”生

态展会新模式。

“卖旧换新，一步到位！”是展会又一亮点。官方

平台公益二手房小程序重磅上线，提供一体化服务。

贝壳等知名经纪品牌二手门店现场设展，深度打通

一二手房交易链条。

展会特别设置“二手房自由交易大集”（换房大

会），方便市民“卖旧换新”，激活改善需求。市民可

免费在指定区域张贴、展示自有二手房源信息；设立

自由洽谈区，买卖双方可面对面沟通，无中介差价；

现场还提供基础交易咨询与流程指引服务。

基于“卖旧后15%新房转化率”的市场洞察，展

会设置“换新购”专属服务通道。重点宣传“卖旧换

新”相关补贴政策，设立专人专岗提供政策解读与申

领指导。向成功登记出售意向的市民定向推送合作

新房项目信息及专属优惠，实现无缝衔接。

“现在卖二手房不容易，中介费也高。二手房自

由交易大集让我们能免费发布房源信息，特别好！”

市民李女士打算整合手中两套老房子，置换一套大

户型犒劳自己。

周边城市热情高涨，徐州置业吸引力持续增强

创新服务模式，打通置业障碍

真金白银让利，万元礼惠动全城

城市赋能，共建区域宜居新高地

市场回暖，改善型需求持续释放
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